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    1.СТАТИСТИКА ПРОДУКЦИИ СТРОИТЕЛЬСТВА
      1.1. Строительная продукция  и ее основные элементы. Стадии готовности строительной продукции

Статистика изучает капитальное строительство как отрасль экономики, которая обеспечивает воспроизводство основных фондов.

Капитальное строительство включает два вида деятельности:

 осуществление инвестиций и ввод в действие основных фондов;

 строительное производство.

Два вида деятельности организуются и ведутся разными юридическими лицами: застройщиком и подрядчиком, которые имеют единую цель  возведение объекта строительства. Застройщик  юридическое лицо, осуществляющее капитальное строительство. Подрядчик  юридическое лицо, выполняющее подрядные работы для застройщика по договору (строительные, монтажные работы, работы по ремонту зданий и сооружений и др.).

Договор на строительство  документ, устанавливающий обязательства сторон по срокам строительства, по стоимости строительства, по форме расчета и другие условия.

Продукция строительства  это прямой полезный результат основной производственной деятельности строительной продукции, выражающейся в виде продуктов и услуг.

Из определения вытекают следующие ограничения:

1) не включают в продукцию строительства результаты, которые не

отвечают ее прямому назначению (продукция и услуги подсобных производств, например добыча песка, камня, глины, изготовление металлоконструкций); 

2)  в состав продукции строительства не входят результаты работ, выполне- нных не качественно (строительный брак,   работы, требующие переделок);
3) строительной продукцией не является стоимость перепродажи  материа- лов без обработки;

4) не включается в объем строительной продукции результаты деятельности непроизводственных хозяйств (сельскохозяйственная продукция, услуги ЖКХ).

Как прямой, полезный результат производственной деятельности                                         

продукции строительства определяется объемом работ по возведению, 
реконструкции, расширению и ремонту зданий, сооружений или отдельных их составных частей.

Вся строительная продукция может быть распределена на две группы. К первой группе относятся результаты, имеющие предметную форму, например здания, сооружения.

Производственные здания  это объекты, предназначенные для размещения производственного оборудования, для обеспечения нормальных условий труда работающих (корпуса заводов, фабрик, помещения складов, депо и т. п.).

Непроизводственные здания  предназначены для удовлетворения культурно-бытовых потребностей людей, сюда же относятся учреждения непроизводственной сферы (ВУЗы, больницы, жилые дома).

Сооружения  объекты, выполняющие технические функции, необходимые для осуществления производственного процесса (домны, коксовые батареи, линии электропередач, емкости для хранения продуктов, шахты, плотины). Сооружения характеризуются различными признаками: протяженностью (мосты, дороги), емкостью (бассейны), высотой (заводские трубы, радиомачты), мощностью (шахты, доменные печи). Общий объем различных сооружений, в натуральном измерении, подсчитать невозможно.

Ко второй группе относятся результаты, не имеющие предметной формы,
   это производственные услуги:

1) приводящие  к  увеличению  ранее  созданной потребительской стоимости (установка технологического и энергетического оборудования на месте эксплуатации специализированными строительными организациями);

 2) восстанавливающие утраченную потребительскую стоимость (капитальный ремонт объектов производственного и строительного назначения).

Капитальный ремонт корпуса цеха  это строительная продукция, а ремонт станков в цехе  промышленная продукция. Стадии готовности строительной продукции характеризуют состояние продукции на момент учета.

Понятие "стадия готовности" продукции различна  на уровне застройщика и подрядчика. На уровне застройщика различают две стадии готовности строительной продукции:

1) готовый объект (или завершенное строительство) — объект, введенный в эксплуатацию;

2) незавершенное строительство (объект находится на стадии  строительства).

На уровне подрядной строительной организации различают следующие стадии готовности строительной продукции:

· готовый объект;
· законченные этапы и комплексы монтажных и строительных работ;
· законченные конструктивные элементы и укрупненные виды работ;
· незавершенное строительное производство.

Комплекс монтажных и специальных работ  это часть объекта, например монтаж технологического оборудования, отделочные работы, укладка водопроводных труб и т.п.

Конструктивный элемент  это части здания к ним относятся фундаменты, стены, монтажные перекрытия, внутренние перегородки.

Укрупненный вид работ  это комплекс работ, создающих конструктивный элемент, например, разработка котлована под фундамент, рытье траншей для укладки труб и др. 

Если выполнены все операции, предусмотренные технологией, и подписан акт, то промежуточные стадии считаются законченными. Незавершенное 
строительное производство  это незаконченные (на момент учета) работы по стадиям строительства.

1.2.  Единицы измерения строительной продукции

Для измерения объема строительной продукции используют натуральные и денежные единицы.

Натуральные  это физические меры длины, площади, объема, массы.

Учет работ в натуральных единицах ведут в первичных документах: накопительных ведомостях, журналах работ, нарядах. Первичные документы служат основой для составления актов сдачи-приемки продукции. Задания по вводу в действие объектов устанавливаются строительным организациям только в натуральном выражении.

Наиболее простой способ  учет количества объектов. Он необходим для выявления объектов начатых и незаконченных строительством. Наиболее полную характеристику продукции дают показатели объема и мощности объектов. Дорога  характеризуется протяженностью в километрах, доменная печь в кубических метрах, школа  числом ученических мест. Достоинства натуральных единиц в том, что они просты и удобны при измерении объема продукции на всех стадиях готовности.

Используют натуральные единицы:

· для планирования и контроля объема производства по видам работ;

· составления сметно-финансовых расчетов;

· расчета заработной платы сдельщикам;

· расчета показателей производительности труда и норм выработки. 

Недостаток  с помощью натуральных единиц невозможно обобщить разнообразную продукцию.

Учет строительной продукции в денежном выражении определяется на основе сметы затрат. Сметная стоимость состоит из трех частей:

· прямых затрат;
· накладных расходов;
· плановых накоплений.


Прямые затраты определяют путем умножения объема каждого вида работ на единичные расценки.

Накладные расходы определяют по нормам установленном в процентах к прямым расходам. Накладные расходы  это затраты на организацию и управление строительным производством.

Плановые накопления рассчитываются строительной организацией в процентах от суммы прямых затрат и накладных расходов. Это прибавочный продукт или прибыль, это источник для развития производства, социальных нужд, материального стимулирования.


1.3.  Показатели объема строительной продукции

Для учета объема строительной продукции используется несколько 
показателей, имеющих различный экономический смысл.

1. Объем выполненных за отчетный период строительно-монтажных работ по договорной стоимости.

Этот показатель характеризует результат деятельности организации за отчетный период, независимо от стадии готовности продукции к концу периода. Он используется при расчете ряда производных показателей: фондоотдачи, уровня выработки на одного рабочего, расчетов фондов заработной платы.

Общий объем подрядных работ,  кроме строительной продукции, включает другие подрядные работы. Например, изготовление объемного и нестандартного оборудования и др.

Ввод в действие производственных мощностей и объектов строительства в натуральных единицах. Он характеризует величину конечной продукции, показатель предусмотрен только для генерального подрядчика.

Готовая строительная продукция (ГСП) включает в себя договорную стоимость строительно-монтажных работ на объектах законченных и сданных в эксплуатацию в отчетном году, независимо от того, когда они были начаты. Объем ГСП определяется на основе проектно-сметной документации по договорным ценам, включающим все затраты и прибыль строительной организации. Объем ГСП, выполняемый собственными силами, определяется исключением из общего объема ГСП части выполненной субподрядчиками.

1.4.   Показатели ритмичности и качества строительного производства

Под ритмичностью производства понимается соответствие фактических объемов продукции запланированным, по отрезкам временного периода. Для измерения ритмичности строительного производства используют следующие показатели:

1) удельный вес работ за квартал (месяц) в общем, объеме работ за год. Путем сравнения фактического и планового показателей получают представление о ритмичности работы организации,  табл. 1.
Таблица 1

        Данные  о плановом и фактическом уровне  СМР за 2005год

	Показатели
	Кварталы
	За год

	
	I
	II
	III
	IV
	

	Объем СМР:
	
	
	
	
	

	а) по плану (в % к годовому объему)
	24
	25
	26
	25
	100

	б) фактически в тыс. руб.          
	1015
	1297
	1805
	1523
	5640

	в) фактически (в % к годовому объему)
	18
	23
	32
	27
	100


         Сопоставление фактических и плановых показателей говорит о неритмичной работе. Фактические показатели удельного веса работ по квартплатам колеблются 
по сезонам и отражают влияние климата на объем работ.

Для числовой характеристики сезонных колебаний рассчитывают индекс сезонности.

2) индекс сезонности  это отношение фактического объема работ за

квартал к среднеквартальному объему  
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3) графическое   изображение   планового   и   фактического   выпуска

продукции (в относительных единицах) за смежные периоды также характеризует ритмичность работы строительной организации.
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          Согласно гистограмме организация работает не ритмично.

4) коэффициент ритмичности - определяют путем отношения суммы

фактического выпуска продукции по временным периодам в размере не выше планового (qp) к сумме планового выпуска продукции (qпл):
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Несовершенство показателя состоит в том, что при его расчете не учитывается продукция, выпущенная сверх плана, этот недостаток устраняется при расчете показателя аритмичности.

5) число аритмичности.

Для расчета чисел аритмичности определяют:

а) отношение фактического объема работ к плановому в долях единицы за отдельные отрезки времени;

б) отклонение указанного показателя от единицы раздельно для случаев перевыполнения и невыполнения плана.

Сумма первых отклонений дает положительные числа аритмичности. Сумма вторых отклонений дает отрицательные числа аритмичности. Сложение абсолютных значений отрицательных и положительных чисел дает общее число 
аритмичности. Чем ниже число аритмичности, тем ритмичнее работает организация.

Пример расчета коэффициента ритмичности и числа аритмичности по данным таблицы.

                                                                                                      Таблица 2
	Месяц
	Объем работ по договорной   стои -мости ,тыс. руб.
	Выполне-ние плана
	Засчитывается в выполнение плана по рит- мичности, тыс. руб.
	Отклонение от плана в    долях единиц

	
	План 
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	Положи-тельный
	Отрицательный

	1
	1150
	1020
	0,8870
	1020
	
	0,1130

	2
	1100
	1000
	0,9091
	1000
	
	0,0909

	3
	1280
	1240
	0,9688
	1240
	
	0,0312

	4
	1400
	1360
	0,9714
	1360
	
	0,0286

	5
	1600
	1530
	0,9562
	1530
	
	0,0438

	6
	1800
	1890
	1,0500
	1800
	0,0500
	-

	7
	2000
	1900
	0,950
	1900
	
	0,0500

	8
	2010
	2005
	0,9975
	2005
	
	0,0025

	9
	2100
	2260
	1,0762
	2100
	0,0762
	-

	10
	2000
	1950
	0,9750
	1950
	
	0,0250

	11
	2000
	2160
	1,0800
	2000
	0,0800
	

	12
	2000
	2160
	1,0800
	2000
	0,0800
	-

	Итого
	20440
	20475
	1,0017
	19905
	0,2862
	0,3850


Вычислим коэффициент ритмичности и числа аритмичности
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Под качеством понимается совокупность эксплуатационных свойств продукции строительства, установленных ГОСТами, ТУ или проектом. Существуют следующие показатели оценки качества продукции.

Качество, вводимых в действие объектов, выражается оценками: «отлично», «хорошо», «удовлетворительно» в актах приемки государственных комиссий. Для оценки качества работы строительного подразделения (например, треста) вычисляют средний бал по введенным в действие объектам 
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где О  оценки (3, 4, 5) по актам приемки законченных объектов; К количество объектов с данной оценкой.

Удельный вес в объеме готовой строительной продукции, продукции, сданной с первого предъявления. Этот показатель характеризует и качество работы.

Объем строительно-монтажных работ, подлежащих переделке,(в натуральном и денежном измерении) и относительный показатель (доля бракованной продукции):
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Величина потерь от переделок в абсолютном и относительном измерении
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Надежность строительной продукции характеризуют сроки службы объектов без капитальных и средних ремонтов. 
2. Статистика  промышленной продукции

2..1.  Промышленная продукция, ее элементы и стадии готовности

Основная  задача предприятий,  фирм, организаций, заведений  выпуск продукции или оказание услуг для удовлетворения потребностей общества. В связи с этим возникает необходимость вести учет вырабатываемой продукции, работ и услуг; наблюдать динамику их выпуска; следить за соответствием выпуска продукции потребностям общества.

С учетной точки зрения промышленной продукцией считается: прямой полезный результат производственной деятельности предприятия, выражающийся в форме продуктов или в форме услуг. Продуктами являются изделия, детали, объекты, объем которых может быть выражен в натуральных единицах.

Услугами промышленного характера считаются результаты, по восстановлению утраченной потребительной стоимости (ремонт, модернизация и техническое обслуживание) или по увеличению потребительной стоимости продуктов, созданных на других предприятиях (пуск и наладка оборудования у заказчика, доведение изделий до полной готовности   резка досок, глянцовка, оцинковка, расфасовка, штамповка, разлив продукции).

В процессе учета различают стадии готовности продукции: готовые изделия; полуфабрикаты; незавершенное производство.
Готовым считается продукт, который не требует дальнейшей обработки на данном предприятии и может быть отпущен за его пределы. Готовность продукта определяется по моменту его сдачи на склад готовой продукции. Готовое изделие удовлетворяет следующим требованиям:

· соответствует требованиям, установленным стандартам или техническим условиям (ТУ);

· укомплектовано необходимыми частями и деталями;

· принято по акту ОТК или заказчиком. 

Полуфабрикат   это продукт, который получил документальное подтверждение о готовности в пределах одного цеха, но может подвергаться обработке в других цехах того же предприятия.

Незавершенное производство   это изделия с длительным производственным циклом, не получившие на момент учета законченного вида в пределах одного цеха.

Первоначальный учет конкретных продуктов осуществляется в натуральных единицах (тоннах, метрах, штуках и т. д.).

Для получения итоговых показателей объема продукции по предприятию в целом используется стоимостной учет.

2.2.  Показатели объема продукции

Использование цен позволяет рассчитать показатели объема продукции, которые отличаются экономическим содержанием. Порядок расчета показателей объема промышленной продукции определяется Госкомстатом РФ.*

В формах государственного статистического наблюдения отражают следующие показатели объема промышленной продукции:

1. Объем произведенной промышленной продукции (или объем валовой продукции). Он рассчитывается в стоимостном выражении в отпускных ценах производителя (без учета налогов, сборов и пошлин):

a) фактически действующих в те периоды  времени, за которые приводятся данные;
б)фиксированных ценах  в этом случае объем продукции за сравниваемые периоды (январь 2002   январь 2003) оценивается в ценах отчетного месяца (январь 2003).

В объем произведенной промышленной продукции включается стоимость: готовых изделий, выработанных за отчетный период всеми подразделениями (как из своего сырья, так и из сырья заказчика), предназначенных для реализации на сторону, передачи своему капитальному строительству, своим непромышленным подразделениям, зачисленная в состав собственных основных фондов, а так же натуральной выдачи своим работникам в счет оплаты труда. (Стоимость продукции из сырья заказчика определяется по стоимости обработки, т. е. без учета стоимости давальческого сырья). В произведенную продукцию включают работы (услуги) промышленного характера, выполненные по заказам со стороны, для своего капитального строительства и  своих непромышленных подразделений, а так же работ по модернизации и реконструкции собственного оборудования. (Ремонт и модернизация оборудования, транспортных средств, механизмов, приборов, доведение до полной готовности изделий изготовленных другими предприятиями, монтаж, пуск и наладка оборудования у заказчика.)

Включают в производство продукции работы по изготовлению продукции с длительным производственным циклом, производство которых в отчетном периоде не завершено. (Расчеты  ведутся по отдельным платежным этапам).

Также включают  полуфабрикаты своей выработки, отгруженные за отчетный период на сторону, своему капитальному строительству, непромышленным подразделениям, независимо от того, выработаны они в отчетном периоде или ранее.

Объем произведенной промышленной продукции определяется без стоимости внутризаводского оборота.

Внутризаводским оборотом считается стоимость выработанных готовых изделий и полуфабрикатов, которые используются на собственные нужды предприятия-производителя в отчетном периоде.

________________________________________________________________

*временные указания по отражению в формах государственного статистического наблюдения показателей промышленной продукции № 153.     Утверждены постановлением Государственного комитета РФ по Статистике 31.12.96.
(Например: чугун, выработанный (в сентябре) в данном цехе, передан в                                                      

этом же месяце в сталеплавильный цех и использован при производстве стали).
Не включаются в объем промышленной продукции:

· Стоимость результатов не соответствующих установленным стандартам (брак);

· Стоимость перепродажи материалов без обработки;

· Стоимость отходов производства, представляющих собой остатки исходного сырья (стружки, обрезки  и т. д.). Не считается отходами и включается в состав промышленной попутная продукция (коксовый газ);
· Стоимость работ по капитальному и текущему ремонту собственного оборудования;
· Стоимость результатов, не относящихся к основной деятельности:  стоимость строительных работ, стоимость услуг транспорта, стоимость сельскохозяйственной продукции и т. п.;
· Стоимость  гарантийного  ремонта  и  гарантийного обслуживания изделий собственного производства.

2. Объем отгруженной продукции (аналог товарной)   это стоимость продукции собственного производства, отгруженной (переданной) в отчетном периоде потребителям (по акту) независимо от того, поступили деньги на расчетный счет или нет.

Моментом отгрузки считается дата на документе приема груза транспортной организации или дата на акте приема продукции покупателем на месте.

В объем отгруженной продукции включается стоимость:

· Готовых изделий, выработанных и отгруженных за отчетный период на сторону своему капитальному строительству и своим непромышленным подразделениям, зачисленных в состав собственных основных фондов, выданных своим работникам.

· Работ (услуг) промышленного характера, выполненных и сданных на сторону, своим строительным и непромышленным подразделениям.
· Полуфабрикатов, отгруженных за отчетный период на сторону своим строительным и непромышленным подразделениям. Стоимость продукции, оплаченной покупателем, но не отгруженной (не переданной) в отчетном периоде, в объем отгруженной продукции не включается.

Изделия, которые оплачиваются заказчиком по этапам по степени их готовности, включаются в объем отгруженной продукции, когда их производство полностью завершено, и они фактически переданы потребителю.
Полуфабрикаты (узлы, детали), передаваемые на сторону для частичной обработки и используемые при производстве готовых изделий, включаются в объем отгруженной продукции только когда готовые изделия, фактически отгружены потребителю. 

Продукция из материала заказчика включается в стоимость отгруженной, 
без стоимости материала.
2.3.  Показатели ритмичности, сортности и качества продукции

В первичных документах предприятий учитывается не только общий объем выпуска продукции за отчетный период, но также выпуск отдельных видов продукции по временным  отрезкам периода  сменам, суткам, декадам. Этот учет является основанием для определения ритмичности выпуска продукции.

Под ритмичностью понимается фактический выпуск продукции точно соответствующий плановому показателю за каждый отрезок изучаемого периода.

Ритмичность не следует путать с равномерностью. Равномерность   это выпуск продукции равными долями за равные промежутки времени. Показатели, построенные только на отчетных данных, характеризуют равномерность  выпуска продукции. Количественной характеристикой равномерности является показатель, рассчитанный по среднему линейному (5) или среднему квадратическому отклонению (6):
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где  x  выпуск продукции по временным периодам
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где 
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 средний выпуск продукции,
           m  число периодов с данным выпуском продукции
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Чем меньше показатель вариации, тем равномернее выпуск продукции.

Показатели, характеризующие ритмичность работы предприятия, рассчитываются с использованием плановых и фактических данных о выпуске продукции по отрезкам отчетного периода.

Плановые и отчетные данные о выпуске продукции по временным  отрезкам можно представить в виде таблицы  (табл. 3) и изобразить в виде графика (рис. 1).
                                                                            Таблица 3

Данные о плановом и фактическом выпуске продукции

	Выпуск продукции (в % к итогу)          

      
	Кварталы

	
	I
	II
	III
	IV
	год

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Плановый
	25
	25
	25
	25
	100

	Фактический
	18
	23
	32
	27
	100
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Рис. 1. Графическое изучение ритмичности  выпуска  продукции.
Чем ближе столбцы фактического выпуска к столбцам планового задания, тем ритмичнее выпуск продукции. Количественно ритмичность работы предприятия характеризует  коэффициент ритмичности (Кр).


Для   его   расчета   в   числителе   суммируют   фактические   показатели, выпуска продукции в размере не выше планового задания, а в знаменателе суммируют плановое задание по выпуску продукции по отрезкам отчетного периода (q
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где q
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 выпуск продукции, включаемый в расчет коэффициента ритмичности.

Пример расчета Кp по данным табл. 4.
Производство изделий цехом № 1 завода за пятидневку ноября 2
                                                                                                            Таблица 4
       Данные о плановом и фактическом  выпуске изделий за неделю

	Дни
	Выпуск изделий, шт.
	Выполнение,
         %
	Засчитано в   ра -  счет, К
[image: image23.wmf]р




	
	По плану
	     Фактически


	
	

	1
	1000
	960
	96
	960

	2
	1000
	1050
	105
	1000

	3
	1000
	1000
	100
	1000

	4
	1000
	1100
	110
	1000

	5
	1000
	1200
	120
	1000

	Всего
	5000
	5310
	106,2
	4960
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С помощью формулы (7) можно определить количество продукции, недоданное предприятием за счет невыполнения запланированного ритма производства
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 Для характеристики изменения объема продукции за счет ее качества и сортности рассчитывают соответствующие индексы:
Iс  индексы сортности;
Iк  индексы качества.
Под качеством понимается способность продукта удовлетворять определенные потребности.

Для характеристики качества продукта существуют конкретные показатели.

Уровень качества продукта, измеряемый многими показателями, в целом характеризуется сортом.

При наличии продукции нескольких сортов изменение объема выпуска за счет сортности характеризуется индексом сортности
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В числителе фактический выпуск продукции оценен по установленным для каждого сорта ценам, в знаменателе тот же выпуск оценен по среднесортовой цене, рассчитанной по сортовой раскладке базисного периода по формуле
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Индекс можно использовать для определения суммы дополнительной

прибыли или убытков от изменения сортности продукции
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При оценке качества каждого продукта индивидуальными показателями общее изменение качества разнородной продукции характеризуется индексом качества:
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где 
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 индивидуальные индексы качества по каждому продукту;
К1, К0   уровень качества продукта в отчетном и базисном периоде;
qр - стоимость каждого вида продукта в отчетном периоде. 
В настоящее время промышленные предприятия работают по договорным обязательствам, в которых находят количественное отражение показатели качества продукции.

3.  СТАТИСТИКА ТРУДОВЫХ РЕСУРСОВ
         3.1. Показатели состава и численности персонала (промышленного предприятия)

Трудовые ресурсы определяются списочным составом работников. В зависимости от участка, на котором заняты, работники делятся:

· на промышленно-производственный персонал;

· непромышленный персонал (ЖКО, детские сады, поликлиники, подсобное сельское хозяйство).
Промышленно-производственный персонал подразделяется:
 на
работников производственных цехов (основных, подсобных, побочных, вспомогательных);
 работников непроизводственных служб (отделы заводоуправления, склады, дворовое хозяйство).

В строительной организации в зависимости от участка работы весь персонал делится на работников занятых:

 в основном производстве (на строительно-монтажных работах);
 подсобных  производствах  (карьерах,   лесопилках,   электростанциях, механических мастерских и т. п.)

 обслуживающих и прочих хозяйствах.

Обслуживающие  это хозяйства, выполняющие услуги производственного назначения (автотранспортные конторы, управления комплектации, машиноремонтные базы, проектно-сметные группы, склады и базы материально-технического снабжения).

Прочие это хозяйства непроизводственного характера (ЖКХ, медицинские учреждения, теплицы и т. п.).

В зависимости от выполняемых функций весь персонал разделяется на рабочих и служащих. Рабочие подразделяются на собственно-рабочих, МОП (младший обслуживающий персонал) и работников охраны. Рабочие заняты изготовлением продукции. МОП  это лица, по характеру работы близкие к рабочим, но работают в непроизводственных отделах (уборщики                                            

непроизводственных помещений, шоферы легковых автомобилей, курьеры). Работники охраны заняты сторожевой и пожарной охраной.

Среди служащих выделяют: руководителей, специалистов и служащих.

Руководители  лица, принимающие управленческие решения. Это руководители предприятий и их служб (директор, главный бухгалтер, начальники отделов, смен, цехов, участков).

Специалисты  лица, которые готовят информацию для принятия управленческих решений. Это сотрудники отделов, служб, бухгалтерии, планового отдела, технического отдела.

Служащие  лица, выполняющие функции делопроизводства, учета, снабжения, не требующие специальных экономических и технических знаний (табельщик, учетчик, кассир, агент по снабжению).

Распределение управленческого персонала на руководителей, специалистов и служащих осуществляется в соответствии с квалификационным справочником.  В нем дан перечень руководителей, специалистов, служащих и их должностные характеристики.
Пример должностной характеристики

Заведующий (начальник) планово-экономическим отделом.

                                   Должностные обязанности

Руководит работой по планированию производственной деятельности организации. Возглавляет разработку проектов перспективных планов. Обеспечивает составление смет затрат на выполнение планируемых работ и смет расходов, своевременное доведение утвержденных планов и технико-экономических показателей до подразделений. Организует совместно с руководителями подразделений подготовку договоров, заключение их с заказчиками. Контролирует выполнение договорных обязательств, смет доходов и расходов. Организует приемку работ и оформление актов их готовности, учет выполнения работ по подразделениям. Осуществляет методическое руководство структурными подразделениями по вопросам планирования, учета и анализа их деятельности. Обеспечивает составление утвержденной отчетности в установленные сроки. Руководит работниками в отделе.

Заведующий планово-экономического отдела должен знать руководящие и нормативные материалы, порядок разработки перспективных и годовых планов; рыночные методы хозяйствования; порядок составления смет затрат и смет расходов; порядок оформления договоров, заказов, актов сдачи и приемки работ; действующие системы оплаты труда; средства механизации вычислительных работ; основы трудового законодательства, правил и норм охраны труда.

Требования к квалификации: высшее профессиональное образование и стаж экономической работы, в том числе на руководящих должностях, не менее 5 лет.

Квалификационный справочник является нормативным документом, разработанный институтом труда и утвержденный Министерством труда РФ. Справочник рекомендуется для применения на предприятиях, в учреждениях и 
организациях различных отраслей экономики, независимо от форм собственности и организационно-правовых форм в целях обеспечения правильного подбора, расстановки и использования кадров.

Наиболее подробно изучается категория рабочих. Они делятся на основных и вспомогательных. В зависимости от выполняемых функций распределяются по профессиям и по квалификации. Под профессией (каменщик, плотник маляр и т. д.) понимается определенный комплекс знаний и трудовых навыков. Под квалификацией понимают степень владения трудовыми навыками. Уровень квалификации характеризуется тарифным разрядом.

С изучением состава работников тесно связано и определение их численности. Различают следующие виды численности:

· списочное число,

· явочное число,

· фактическое число.

Все виды численности исследуются по категории «рабочие», по остальным работникам определяется только их списочное число. В списочный состав включаются все работники, принятые на постоянную, сезонную и временную работу, на срок один день и более со дня зачисления. На каждого работника, проработавшего свыше 5 дней, ведется трудовая книжка. Первичным документом учета списочной численности работников предприятия являются приказы о приеме, увольнении или переводе на другую работу. При составлении статистической отчетности по труду используются также следующие первичные документы: личная карточка, записка о предоставлении отпуска, табель учета использования рабочего времени, расчетно-платежные ведомости. Отметки в табеле использования рабочего времени о неявках на работу, о работе на не полный день, о сверхурочной работе должны подтверждаться соответствующими документами.

В списочном составе работников за каждый календарный день учитываются как фактически работающие, так отсутствующие по причинам: выходного дня, болезни, выполнение государственных обязанностей, отпуска. Порядок включения работников в списочный состав подробно определяется документом: «Инструкция по статистике численности рабочих и служащих на предприятиях, в учреждениях и организациях».

Согласно указанной инструкции в списочный состав не включаются работники:

· привлекаемые для выполнения разовых работ (врачи, юристы, ремонтники и т. д.);

· временно направленные на другие предприятия, если за ними не сохраняется заработная плата;

· отправленные на учебу с отрывом от работы.

Явочное число показывает, сколько человек из числа, состоящих в списке, явилось на работу.

Фактическое число работников  число работников, фактически приступивших к работе.  Лица, находящиеся в командировке, входят в это же число.

Каждую из видов численностей можно определить по состоянию на какую-то дату или за отчетный период. Так как внутри периода численность работников меняется,  вычисляют среднее число работников за период.

Среднесписочное число работников за месяц определяется путем суммирования числа работников по списку за все календарные дни месяца и деления полученной суммы на количество календарных дней месяца. Списочное число работников за выходной и праздничный дни принимается равным списочному числу работников за предшествующий рабочий день.

При расчете среднесписочного числа из списочной численности исключают: женщин в декретном отпуске и в длительном отпуске по уходу за ребенком до 1,5 лет; учащихся ВУЗов и техникумов в длительном отпуске без сохранения заработной платы; работников, находящихся на курсах повышения квалификации, которые получают стипендию, а не заработную плату.

Если предприятие начинает работу не с первого числа месяца, то и в этом случае при расчете среднесписочной численности работников за месяц сумма списочных чисел делится на число календарных дней. 
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где  
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   среднесписочная численность рабочих за месяц;
Тс  списочная численность рабочих по дням месяца;
m  количество дней с определенной списочной численностью рабочих;
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  число календарных дней месяца.

Расчет основан на том, что среднесписочная численность определяется за календарный месяц, а не за период работы предприятия.

Такой способ расчета исключает возможность повторного счета одних и тех же работников при определении среднесписочной численности персонала по группе предприятий (например, в целом по отрасли).

Пример: 10 работников с 1 по 15 ноября заняты на одном предприятии, с 16 по 30 ноября заняты на втором предприятии. Определить 
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В статистической практике применяются различные способы расчета среднесписочной численности персонала в зависимости от исходной информации:

1. Если в исходных данных показана списочная численность за все календарные дни расчетного периода, то среднесписочная численность определяется по формуле (13). Этот способ дает наиболее точное представление о среднесписочной численности персонала;

2. Если в исходных данных имеются сведения о явках и неявках на работу за отчетный период в человеко-днях, то среднесписочная численность определятся  как отношение суммы явок и неявок на работу к календарному числу                                        

дней в отчетном периоде
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3. Если в исходных данных  списочная численность персонала представлена на  даты, равностоящие друг от друга, то среднесписочная численность определяется как средняя хронологическая  для моментного ряда с равноотносящими значениями признака.

Например: имеются данные о списочной численности работников на 1-е числа месяца

	1.01
	1.02
	1.03
	1.04

	Т 1 = 100
	Т 2 = 105
	Т3 = 109
	Т 4 = 90


Определите  среднесписочную численность работников за месяц в первом квартале
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(15)          Среднесписочная численность персонала за год, квартал,  полугодие определяется на основе  среднесписочной численности за отдельные месяцы по формуле
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где n – число месяцев с данной среднесписочной численностью.

При расчете средней явочной численности (Тя)и среднего числа фактически работающих 
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  за период суммируют за все рабочие дни соответствующие показатели
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  и полученную сумму делят на число дней работы предприятия (ДР).
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3.2 . Показатели выполнения плана по трудовым ресурсам

Обеспеченность предприятия трудовыми ресурсами определяется списочной численностью.

Проверка выполнения плана по трудовым ресурсам производится путем сопоставления фактической среднесписочной численности персонала  за период                                                   

(
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) с плановой списочной численностью за тот же период (Т
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). По всем категориям работников определяют абсолютное отклонение численности, а по рабочим (от численности которых зависит объем производимой продукции) определяют и относительное отклонение численности.

Абсолютное отклонение (∆Та) – это разность между фактической среднесписочной численностью и плановой численностью за период  
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,  (19) относительное отклонение  (∆То) – это разность между фактической  среднесписочной численностью и плановой численностью, скорректированной на коэффициент выполнения плана по объему производственной продукции.
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где q1 и qпл – фактический и плановый показатели объема произведенной продукции за период.

3.3.   Показатели движения рабочей силы

Движение численности работников характеризуется  внешним оборотом (прием и увольнение работников) и внутренним оборотом (переход работников из одной категории в другую). В статистической отчетности отражаются показатели внешнего оборота.

Показатели внешнего оборота по приему и выбытию выражаются:

· в абсолютных числах (количество принятых Тпр и количество уволенных за период Т ув);

· в относительных  величинах (коэффициент по приему Кпр и коэффициент по выбытию К ув).
Коэффициенты по приему и выбытию  определяются путем отношения абсолютных данных о приеме и увольнении за период к среднесписочной численности работников за тот же период.
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Коэффициент сменяемости рабочей силы (Ксм) определяется как отношение меньшего числа их принятых и уволенных (Тсм) к списочному числу работников на конец периода (Тс)
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где Т см – количество работников сменившихся за отчетный период.

Наиболее подробно изучают причины увольнения. Выделяют три группы причин увольнения: уволенные по сокращению штатов; уволенные по собственному желанию; уволенные по общественным причинам.

В соответствии с действующим кодексом законов о труде ко второй группе относятся уволенные по причинам: по инициативе самого работника; при переводе супруга в другую местность; по болезни; по необходимости ухода за больным родственником; по избранию на должность по конкурсу; при поступлении в вузы, техникумы и другие учебные заведения; увольнение по собственному желанию инвалидов, пенсионеров, беременных женщин, женщин с детьми до 14 лет.

 К  общественным причинам увольнения относятся: окончание срока найма на работу; перевод на другое предприятие; призыв или поступление в армию; увольнение по решению суда; увольнение в связи с нарушением трудовой дисциплины.

Показатели движения рабочей силы приведены в статической форме № 1–т (квартальная) «Сведения о численности, заработной плате и движении работников». Раздел III этого документа приведен ниже.

 Движение работников и предполагаемое высвобождение.

	
	С начала года:

Принято работников, всего …

В том числе:

На дополнительно введенные рабочие места …

Выбыло работников, всего …

В том числе:

В связи с сокращением численности персонала …

По собственному желанию …

Численность работников списочного состава на конец периода …

Численность вакантных рабочих мест (требуемых работников) на конец периода …

	
	На ближайший квартал:

Число дополнительных рабочих мест (работников) предлагаемых к введению …

Число рабочих мест, намечаемых к ликвидации …

Число работников, намечаемых к высвобождению …


Сведения раздела III используются для оценки масштабов безработицы и для организации работы служб занятости.

3.4.  Показатели использования рабочего времени

Единицами измерения рабочего времени в статистике служат: человеко-час, человеко-день, человеко-месяц, человеко-квартал, человеко-год. Рабочее время, выраженное в человеко-месяцах, человеко-кварталах, человеко-годах,                                           

соответствует среднесписочной численности работников за соответствующие периоды. Первичный учет времени в человеко-днях обеспечивают табельщики. Отмечая ежедневно выход или невыход на работу каждого работника, они распределяют списочное число работников на явившихся и неявившихся.

Явившиеся делятся на фактически работающих и имеющих целодневный простой. Неявившихся делят по причинам неявок: выходные и праздничные дни, очередные отпуска, отсутствие по болезни, выполнение государственных обязанностей, неявки с разрешения администрации, прогулы и другое. Число человеко-дней отпусков по инициативе администрации показывается в отчетности по труду отдельной строкой. День явки или неявки каждого рабочего отражается в учете как соответствующий человеко-день и записывается без дробления его на части.

Отработанным считается человеко-день, когда работник явился на работу и к работе приступил (независимо от продолжительности работы). Дни, проведенные в служебной командировке, считаются фактически отработанными.

Человеко-днем целодневного простоя считается день, когда работник явился, но по независящим от него причинам к работе не приступил. Человеко-дни, неотработанные по инициативе администрации, рассматриваются  как целодневный простой, но не по вине работника. День, когда работник не явился на работу по любой причине, является неявкой.

Сумма всех явок и неявок (в человеко-днях) за период называется календарным фондом времени (Т кал):
                                          Т кал =
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За месяц эта сумма совпадает с суммой списочных чисел за все календарные дни месяца. Календарный фонд времени можно определить путем умножения среднесписочной численности на количество календарных дней месяца
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Все календарные дни отработать невозможно, т. к. согласно трудовому законодательству для всех работников предусмотрены выходные и праздничные дни. Фонд времени, рассчитанный путем исключения неявок (ТАВ), связанных с праздничными и выходными днями (Тп.в.) из календарного фонда, называется табельным фондом времени (Т таб):
                                         Т таб = Т кал – Т п.в.                                              (25)
Максимально возможный фонд времени Тmax, который может быть отработан, получается путем исключения из табельного фонда неявок, связанных с очередными отпусками (Т отп):
                                        Т max = Т таб – Т отп.
                                         (26)
Фактический фонд времени – это фактически отработанное число человеко-дней за период. Этот фонд меньше максимально возможного на величину прочих неявок (Тпр), которая включает в себя неявки по всем причинам кроме нормативных (Т отп и Т п.в.):
                                         Т факт = Т max – Т проч .                                     
(27)
Для количественной характеристики использования любого из фондов времени рассчитывается коэффициент (К) использования, как отношение Т фак к тому фонду, который анализируется
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Наглядное представление об использовании фондов времени дает их структурная характеристика. Весь фонд времени принимается за 100 %, а его составляющие рассматриваются как части целого и выражаются в процентах. При этом весь фонд разбивается на части по признаку использования (отработанное время, неотработанное время); неотработанное время делится на части по причинам неотработки.
Пример структурных характеристик фондов времени приведен  в табл.5
Таблица 5
             Расчет основных характеристик  фондов времени

	Показатели фондов времени
	Явки
	Неявки
	Макси-

мально возмо-

жный фонд, 
Т max
	Кален-

дарный фонд,

 Т кал

	
	Отработанное время
	Простои
	Очередные отпуска
	Праздники и  выходные
	Прочие
	всего
	
	

	Абсолютные чел. дн.
	188559
	25
	18368
	88761
	16362
	123491
	204946
	312075

	Относитель-

ные ( %)  к

максималь-

но  возмож-

ному фонду
	92,00
	0,01
	-
	-
	-
	7,99
	100
	

	Относитель-

ные (%) к календарно-му фонду
	60,42
	0,01
	5,89
	28,44
	5,24
	39,57
	-
	100


Коэффициент использования календарного фонда времени (
[image: image52.wmf]312075
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) составляет 60 %. 34 % составляют нормативные невыходы (6 % очередные отпуска и 28 % праздничные и выходные дни). Более объективное представление об использовании времени дает структура максимально  возможного фонда времени (92 % отработанные человеко-часы и 8 % неявки по прочим причинам).

Внутри рабочего дня учет времени ведут в человеко-часах. Раздельно учитывают отработанные человеко-часы и человеко-часы внутрисменных простоев и перерывов.

Отработанным человеко-часам считается час фактической работы одного работника. По режиму работы отработанные человеко-часы делят на урочные и сверхурочные (проработанные сверх  нормативной продолжительности рабочего дня). Внутрисменные простои – невыполнение работниками производственных обязанностей внутри смены. Время на обеденный перерыв нормируется и простоем не считается.

Простои могут быть обусловлены:

Нарушением трудовой дисциплины (опоздание, преждевременный уход с работы т. п.); уважительными причинами (выполнение государственных обязанностей, кормление ребенка, производственные причины).

 Нормативная продолжительность рабочего дня согласно трудовому законодательству в большинстве случаев составляет 8 часов (если законом не предусмотрен другой режим работы).                          _

Средняя продолжительность рабочего дня (t час) за отчетный период определяется путем деления числа фактически отработанных человеко-часов (Т чел. час.) на число фактически отработанных человеко-дней (Тчел.дн.) всеми рабочими за весь отчетный период

                                                          
[image: image53.wmf]å

å

=

.

.

.

.

дн

чел

час

чел

час

Т

Т

t

 .                                                       
(29)
При этом различают: полную продолжительность рабочего дня (учтены человеко-часы, отработанные в урочное и сверхурочное время); урочную продолжительность рабочего дня.

В случае, когда простои происходят по производственным причинам (отсутствие сырья, электрической энергии, транспорта и т. п.) рабочих используют на других работах (частично занимают). Для количественной характеристики частичной занятости рассчитывается коэффициент использования 
простоев:
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          (30)
Для количественной оценки использования рабочего времени в течении дня рассчитывают коэффициент использования нормативной продолжительности рабочего дня К1 путем сопоставления полной средней фактической продолжительности рабочего дня (t час) с нормативной продолжительностью рабочего дня        (t 
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Для оценки использования рабочих дней в отчетном периоде рассчитывают коэффициент К 2 , как отношение среднего фактического числа дней работы одного рабочего в отчетном периоде (t q1) к плановому числу дней (t qпл):
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Потери рабочих дней в виде целодневных простоев и разного рода неявок ведут к снижению этого показателя.

Плановое число дней работы рабочего определяют путем исключения праздничных и выходных дней и среднего числа дней отпуска одного рабочего из числа календарных  дней отчетного периода.

На основе выше названных коэффициентов (К1 и К2) рассчитывают интегральный коэффициент использования рабочего времени Кз = К1
[image: image58.wmf]´

2, учитывающий как внутрисменные простои, так и целодневные потери рабочего времени.
       4.  СТАТИСТИКА ПРОИЗВОДИТЕЛЬНОСТИ ТРУДА
                          4.1.  Уровни производительности труда

Под производительностью труда понимается ре​зультативность конкретного живого труда, эффективность целесообразной производительной деятельности по созда​нию продукта в течение определенного промежутка вре​мени. Перед статистикой производительности труда стоят задачи:

1) совершенствование методики расчета производи​тельности труда;

2) выявления факторов роста производительности тру​да;

3) определения влияния производительности труда на изменение объема продукции.

   Различают 2 основных  вида производительности труда:

1. Индивидуальная – это производительность живого труда одного работника;
2. Общественная – это средняя ПТ на 1 работника.
   а)   в сфере материального  производства;
   б)   на уровне народного хозяйства в целом, т.е. на макроуровне.

1. В  экономической  практике  уровень  производительно​сти  труда характеризуется через показатели выработки и трудоемкости. Выработка (W) продукции в единицу времени измеряется соотношением объема произведенной продукции (q) и затратами (Т) рабочего времени (среднесписочная численность): W = Q/T. Это прямой показатель производительности труда. Обратным показателем явля​ется трудоемкость: t = T/q, откуда W = 1/t.

Система статистических показателей производитель​ности труда определяется единицей измерения объема произведенной продукции. Эти единицы могут быть на​туральными, условно-натуральными, трудовыми и стоимо​стными. Соответственно применяют натуральный, услов​но-натуральный, трудовой и стоимостный методы изме​рения уровня и динамики производительности труда.

В зависимости от того, чем измеряются затраты тру​да, различают следующие уровни его производительнос​ти.

1. Часовая производительность труда. Она показывает среднюю выработку рабочего за один час фактической работы (исключая время внутрисменных простоев и перерывов, но с учетом сверхурочной работы). Получается путём деления объёма произведённой продукции в натуральном или стоимостном выражении на фактический фонд отработанного времени в человеко-часах

                                              
[image: image59.wmf].

*

ч

T

ч

p

q

w

ч

-

=

å


.
                                                    (33)

2. Дневная производительность труда. Она характеризует степень производственного исполь​зования рабочего дня. Получается путём деления объёма произведённой продукции в натуральном или стоимостном выражении на фактический фонд отработанного времени в человеко-днях
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3. Производительность труда за период. Если известна средняя списочная численность ППП за месяц, квартал, год, то если разделить объём произведённой продукции за эти периоды на среднюю списочную численность ППП этих периодов, то мы рассчитаем: среднюю месячную ПТ, среднюю квартальную ПТ и среднюю годовую ПТ на 1 работающего. 

                                             
[image: image61.wmf]T

p

q

w

пер

å

=

*

.

 .

                                          (35)

 Средняя выработка продукции характеризуется через соотношение товарной про​дукции (объема продукции, работ, услуг) и среднесписочной численности промышленно-производственного персо​нала.

Между вышеперечисленными средними показателями

существует взаимосвязь:
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где Wп   месячная выработка на одного работника;

Wч — среднечасовая выработка;
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 — продолжительность рабочего дня;
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 — продолжительность рабочего периода;

 2. На макроуровне:

1. В сфере материального производства общественную ПТ рассчитывают путём деления нацинального дохода на численность работников, занятых в сфере материального производства и  узнают размер национального дохода, приходящийся на 1 работника в сфере материального производства.
2. На уровне народного хозяйства (в сфере материального и нематериального производства).

   Рассчитывается путём деления ВВП на численность работников, занятых в н/х. Получают средний размер ВВП, приходящийся на 1 работника в н/х.

4.2.   Индексы производительности труда

Динамика производительности труда в зависимости от метода измерения ее уровня анализируется при помощи статистических индексов: натуральных  трудовых  и стоимостных.

Индекс академика С. Г. Струмилина:
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Для анализа изменения средней выработки под влиянием ряда факторов используется система индексов средних величин или система агрегатных индексов, в которых в качестве индексируемой величины выступает уровень производительности труда отдельных единиц совокупности, а в качестве весов — количество (в абсолютном выражении) таких единиц с разным уровнем производительности труда или их удельный вес в общей численности (dт):
1. Индекс производительности труда переменного состава – он показывает как изменилась средняя производительность руда по всем изучаемым объектам
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2. Индекс производительности труда фиксированного (постоянного состава) – показывает, как повлияло изменения уровня производительности труда на каждом изучаемом объекте на изменение среднего уровня производительности труда
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3. Индекс влияния структурных сдвигов – показывает, как повлияло 
         изменение структуры рабочего времени (рабочих) за изучаемый период на      изменение среднего уровня производительности труда
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Рассмотрим вычисление приведенных индексов на следующем примере известны данные о выпуске продукции по двум предприятиям (таб. 6).
Таблица 6

	Пред-прия-

тие
	Выпуск продукции

в тыс. руб.
	Среднесписочная численность

работников
	W0
	W1
	Iw
	W0T1
	d0
	d1

	
	Базисный период (q0p0)
	Отчетный период
(q1p0)
	Базисный период
T0
	Отчетный период
T1
	
	
	
	
	
	

	1
	1500
	1550
	650
	665
	2,31
	2,33
	1,01
	1534,6
	0,56
	0,597

	2
	1200
	1045
	440
	421
	2,73
	2,48
	0,91
	1148,2
	0,44
	0,403

	Итого 
	2700
	2595
	1090
	1086
	2,48
	2,39
	0,965
	2682,8
	1,0
	1,0


1. Вычислим средние значения производительности труда в базисном и отчетном периоде (6,7 колонка) путем деления выпуска продукции на среднесписочную численность рабочих.

2. Вычислим индивидуальные индексы производительности труда путем деления W1 на W0 (строка 8).
3. Вычислим индекс переменного состава по формуле 37, для этого найдем  в колонках 2,3,4,5 значения в итоговой строке, а затем путем деления выпуска продукции на среднесписочную численность рабочих найдем производительности труда в среднем по двум предприятиям. Разделив значения из итоговой строки 7 колонки на значение итоговой строки в 6 колонке, получим индекс переменного состава равный 0,965.
4. Вычислим индекс фиксированного состава по формуле 38, для этого определим значения в 9 колонке , а затем разделим итоговой значение 3 колонки на итоговой значение 9 колонки  и получим 0,967.
5. Вычислим индекс влияния структурных сдвигов по формуле 39, он будет равен 0,997. Для интерпретации этого индекса изучим структуру численности работников на предприятиях,  для этого вычислим d0 , d1.
В целом по примеру можно сделать вывод о том что средняя производительность труда по дум предприятиям вместе уменьшилась на 3,5 %, причем за счет того что на первом предприятия отмечен рост производительности в1% , а на втором предприятии снижение производительности на 9 %, в целом по двум предприятиям произошло снижение средней производительности труда на 3.3%. А  за  счет  того  что  доля работников первого предприятия увеличилась  на
 3,7% (значение колонки 11 минус  значение колонки 10), а производительность на этом предприятии ниже, средняя производительность труда по двум предприятиям вместе снизилась на 0.3 %.
4.3.  Изучение факторов производительности труда влияющих на выпуск продукции
Влияние производительности труда как интенсивного фактора и затрат рабочего времени как экстенсивного фак​тора на изменение объема продукции наглядно показывает метод цепных подстановок. Кроме этого метода используются: 

· Индексный метод анализа;
· Метод аналитических группировок;
· Корреляционный метод.
Остановимся на методе цепных подстановок.

Принципы метода:
· если явления взаимосвязаны  как произведение, то эта взаимосвязь     позволяет определить не только относительное влияние фактора на явление, но и абсолютное;
· каждый из сомножителей должен иметь количественное выражение;
· один фактор изменяется, остальные остаются неизменными;
· произведение всех частных индексов должно представлять собой полный индекс сложного экономического явления;
· произведение последовательно расположенных индексов должно представлять собой индекс сложного, но экономически приемлемого фактора;
· фактор, уже проанализированный, берется на отчетном уровне, факторы, следующие за анализируемым на базисном уровне.

                                 Общий вид метода цепных подстановок

Q – обобщающее явление.

x, y, z,  факторы, являющиеся частью общего явления.
                                                  Q = x*y*z.
Геометрическое разложение явления
                         
[image: image69.wmf].
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Арифметическое разложение явления
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                 (42)                    
Изучение факторов, влияющих на выпуск продукции.

Правило расположения факторов – числитель предшествующего должен быть равен знаменателю последующего.
В качестве примера  приведем таблицу, показывающую  использование рабочего времени на предприятии (табл. 7).
Таблица 7
	Показатель
	Условное обозначение
	Базисный период
	Отчетный период
	Индекс

	________1__________

1.Объём продукции за отчётный период
	_____2________

ТП (тыс. руб.)
	____3______

1460,25
	_____4___

1837,57
	____5___

125,84

	2. Среднесписочная численность
	Т
	1500,0
	1800,0
	120,0

	3.Общее количество отработанных человеко-дней
	Тч-д
	88,5
	102,6
	115,93

	______1____________

4. Общее количество отработанных человеко-часов
	_____2________

Тч-ч__
	____3______

663,75
	____4____

759,24
	___5____

114,38

	5. Средняя продолжительность рабочего периода
	tд
	59.0
	57.0
	96,61

	6. Средняя продолжительность  рабочего дня
	tч
	7,7
	7,4
	98,67

	7. Средняя часовая выработка
	wч
	2, 2
	2,42
	110,0


Товарная продукция увеличилась на 377,32 тыс. руб.

                                           Δтп = 1837,57-1460,25 = 377,32.
1. Влияние изменения средне фактической численности (Т):
         Δт = (Т1-Т0)*tд0  * tчо*wч0 = (1800-1500)59*7,7*2,2 = +299838.

(43)
2. Влияние изменения фактора продолжительности рабочего периода:

     Δtд = Т1*(tд1 - tд0) * tчо*wч0  = 1800*(57-59)*7,5*2,2 =  - 59,40 тыс. руб.

 (44)
3. Влияние изменения фактора,  t ч:
Δtч = Т1*tд1 *( tч1- tч0)*wч0   = 1800*57*(7,4-7,5)*2,2= -22,6 тыс. руб.

(45) 

4. Влияние изменения фактора  часовой производительности труда:

Δwч = Т1*tд1 * tч1*(wч1 - wч0 ) = 1800*57*7,4*(2,42-2,2) = +167,03 тыс. руб.
(46)
В целом по примеру можно сделать следующий вывод: за изучаемый период товарная продукция увеличилась 377, 32 тыс. руб. Причем за счет увеличения численности работников предприятия на 20 % объем продукции увеличился на 299,8 тыс. руб. За счет того, что в среднем по предприятию каждый работник не доработал за период 2 рабочих дня (из-за целодневных простоев),  предприятие  недовыпустило продукции стоимостью 59,4 тыс. рублей. За счет того, что в среднем за период каждый среднесписочный работник ежедневно не дорабатывал 1,33 % рабочего дня (из-за внутрисменных простоев), предприятие недовыпустило продукции стоимостью 22.6 тыс. руб. А за счет того, что часовая производительность труда выросла на 10 % (из повышения квалификации работников) предприятие дополнительно выпустило продукцию стоимостью 167,03 тыс. рублей.
5. СТАТИСТИКА ОСНОВНЫХ ФОНДОВ
5.1. Классификация основных фондов

Капитал является одним их факторов производства. Внешне капитал представлен в конкретных формах — средства производства (производственный капитал), деньги (денежный), товары (товарный).

Часть производственного капитала (здания, сооружения, машины и оборудование) носит название основного капитала.

Другая часть производственного капитала (сырье, материалы, энергетические ресурсы и др.) представляет собой оборотный капитал. В практике учета применяются термины «основные средства», «основные фонды».

Группировка основных фондов по видам установлена Общероссийским классификатором основных фондов (ОКОФ). В соответствии с классификатором основные фонды состоят из материальных основных фондов и нематериальных основных фондов, которые в бухгалтерском учете принято обозначать соответственно как основные средства и нематериальные активы и учитывать раздельно.

Предметом классификации материальных основных средств является объект со всеми приспособлениями и принадлежностями или отдельный конструктивно обособленный предмет, предназначенный для выполнения определенных самостоятельных функций, или же обособленный комплекс конструктивно сочлененных предметов, представляющих собой единое целое, который предназначен для выполнения определенной работы.

Группировки объектов в ОКОФ образованы в основном по признакам назначения, связанным с видами деятельности, которые осуществляются с использованием этих объектов, и производимыми в результате этой деятельности продукцией и услугами. Каждый объект наделен девятизначным кодом, обозначающим раздел, подраздел, класс, подкласс и вид.

Данная структура построения группировок в ОКОФ обеспечивает высокий уровень сопоставимости с международными классификациями видов деятельности, продукции и услуг, действующими в рамках ООН и Евростата, и Общероссийским классификатором видов экономической деятельности, продукции и услуг.

Материальные основные фонды включают следующие группы:

· здания  архитектурно обособленные объекты, создающие условия для труда, жилья, социально  культурного обслуживания населения и хранения материальных ценностей; 

· сооружения  инженерно-строительные объекты, создающие условия для осуществления   процесса   производства   путем   выполнения   тех   или   иных технических функций, не связанных с изменением предмета труда или для осуществления различных непроизводственных функций;

· передаточные устройства  устройства, при помощи которых производится передача  электрической,  тепловой  и  механической  энергии  от  объекта к 
     объекту;

· машины и оборудование  силовые машины, преобразующие один вид энергии в другой; рабочие машины и оборудование, непосредственно воздействующие на предмет труда и участвующие в технологическом процессе производства продукции;    измерительные    и    регулирующие  приборы,    устройства    и лабораторное оборудование; вычислительная техника; средства транспортные  средства передвижения, предназначенные для перемещения людей и грузов;

· инвентарь производственный и хозяйственный  предметы, служащие для охраны труда, облегчения производственных операций и хранения материалов;

· скот рабочий, продуктивный и племенной (кроме молодняка и скота для убоя);

· насаждения многолетние  искусственные многолетние насаждения независимо от их возраста;

· прочие основные фонды  библиотечные фонды, музейные ценности, экспонаты животного мира в зоопарках и другие объекты.

Представленная натурально-вещественная классификация материальных основных фондов конкретизируется для каждой отрасли экономики. Эта классификация основных фондов позволяет проанализировать изменение их структуры, выделить активную и пассивную части. К активной части основных фондов относятся те виды, которые непосредственно участвуют в создании продуктов и услуг, воздействуют на предмет труда. Это  рабочие и силовые машины, измерительные и регулирующие приборы, производственный инструмент, транспортные средства и т. п. К пассивной части относят фонды, создающие условия для производства. Это, как правило, здания и сооружения. Однако отнесение фондов к пассивной или активной части зависит от отраслевой специфики.

К нематериальным основным фондам относят:

· расходы на разведку полезных ископаемых;

· компьютерное программное обеспечение и базы данных;

· оригинальные произведения развлекательного жанра, литературы и искусства;

· наукоемкие  промышленные  технологии,  прочие  нематериальные  основные фонды, являющиеся объектами интеллектуальной  собственности, использование которых ограничено установленными на них правами владения. 

Для изучения состава основных фондов используются следующие группировки:

        ●  по видам;

        ●  отраслям экономики;

        ●  формам собственности;

         ● принадлежности: собственные и арендованные;

         ● территориальному размещению и т. д.

Источниками информации о наличии и движении основных фондов                                              

являются бухгалтерская и статистическая отчетность организаций; данные выборочных обследований, в том числе основных фондов, принадлежащих гражданам (физическим лицам).

Основные фонды по отраслям экономики 2004 г. (на начало года; по полной учетной стоимости; в  %):
● Промышленность   24 %;
● Транспорт и связь   
25 %;
● Сельское хозяйство    6 %;
● Строительство
 2 %;
● Торговля и общепит, оптовая торговля  2 %;
● Прочее  41 %.

Задачи статистики основных фондов  определение объема, состава и динамики основных фондов, характеристика их состояния, движения и использования.

5.2. Оценка основных фондов

Учет основных фондов ведется в натуральном и стоимостном выражениях. Натуральные единицы измерения используются для объема вида основных фондов. Сводную оценку основных фондов получают в денежном выражении.

Первоначальная стоимость основных фондов  это стоимость основных фондов в ценах, учтенных при их постановке на баланс. Эта стоимость выражает фактические денежные расходы на возведение, установку и монтаж основных фондов в ценах, действовавших в период строительства или на момент приобретения этих объектов.

Полная первоначальная стоимость представляет собой фактическую стоимость ввода в действие основных фондов. После приемки основных фондов в эксплуатацию она отражается в активе бухгалтерского баланса на счете «Основные средства» и остается неизменной до переоценки основных фондов, или до проведения расширения, модернизации и реконструкции объектов за счет капитальных вложений, при которых затраты добавляются к первоначальной стоимости.

Остаточная первоначальная стоимость  это стоимость основных фондов в ценах, учтенных при их постановке на баланс, с учетом износа на дату определения. Она равна полной первоначальной стоимости основных фондов, уменьшенной на величину накопленного к этому времени износа.

Остаточную стоимость основных фондов, выбывающих в результате износа, называют ликвидационной стоимостью.

Восстановительная стоимость основных фондов  это расчетные затраты на восстановление в современных условиях их точной копии с использованием аналогичных материалов и сохранением всех эксплуатационных параметров.

Полная восстановительная стоимость определяется как затраты на воссоздание новых основных фондов и учитывается при их переоценке, исходя из                                                

реально сложившихся условий воспроизводства основных фондов: договорных цен и сметных расценок на проведение строительно-монтажных работ, оптовых цен на строительные материалы, топливо, энергию, машины и оборудование, инвентарь и т. п., транспортных тарифов и т. д.

Остаточная восстановительная стоимость (восстановительная стоимость основных фондов за вычетом износа)  это стоимость основных фондов, не перенесенная на созданный продукт. Определяется по результатам переоценки основных фондов как разница между полной восстановительной стоимостью основных фондов и денежной оценкой (по данным бухгалтерского учета) изношенности инвентарных объектов.

В бухгалтерском учете определяется стоимость реализации, т. е. сумма денежных средств или их эквивалентов, которая может быть получена в результате продажи объектов или при наступлении срока ликвидации.

5.3.  Переоценка основных фондов

Главная задача переоценок  обеспечение соответствия балансовой стоимости основных фондов на момент их переоценки аналогичным по производительности, качеству и другим потребительским свойствам новых основных средств.

Полная восстановительная стоимость основных фондов определялась при переоценке либо методом прямой оценки на основании документально подтвержденных цен на аналогичные объекты, либо путем индексации первоначальной стоимости отдельных фондов с применением коэффициентов пересчета в восстановительную стоимость, публикуемых Госкомстатом России или устанавливаемых на основе экспертных заключений. Коэффициенты устанавливались для отдельных видов основных фондов и дифференцировались в зависимости от года создания (приобретения) основных фондов.

Пример 1 . На балансе организации по состоянию на 1 января отчетного года  числится объект,  первоначальная  стоимость  которого   40 000 руб., износ –

15 000 руб. Организацией получено документальное подтверждение рыночной стоимости данного объекта в сумме 24 000 руб. Таким образом, имеется возможность уценить объект при условии, что есть и добавочный капитал (в части сумм предыдущих дооценок), в пределах которого может быть произведена уценка. При этом сумма числящейся амортизации в бухгалтерском учете должна быть пересчитана. Для этого определяем коэффициент пересчета, который может быть исчислен как отношение рыночной стоимости к первоначальной:

К = 24 000 руб.: 40 000 руб. = 0,6. Сумма пересчитанной амортизации будет равна

А = 15 000 руб. х 0,6 = 9 000 руб.

5.4. Амортизация основных фондов
Основные производственные фонды в процессе функционирования изнашиваются, перенося свою стоимость на произведенную продукцию.

Амортизация — это денежное выражение стоимости износа основных фондов, перенесенное на продукцию. Она включается в себестоимость продукции.

Годовая сумма амортизационных отчислений опреде​ляется по формуле
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где П — полная первоначальная стоимость основных фондов;
Л — ликвидационная стоимость основных фондов за вычетом расходов на их демонтаж;

Т—    срок службы в годах;
Р — затраты на реновацию.
Размеры амортизации определяются на основе утвержденных норм амортизационных отчислений на полное восстановление основных фондов. Эти нормы дифференцированы по группам и видам основных фондов. Норма амортизации представляет собой отношение годовой суммы амортизации к полной первоначальной стоимости основных фондов.
Годовые нормы амортизации определяются по формуле
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В соответствии с Положением по бухгалтерскому учету «Учет основных средств» ПБУ 6/01 от 28.04.2001 г. № 2689 предприятиям предоставляется право выбора одного из четырех способов начисления амортизации. Это:

· линейный способ;

· способ начисления амортизации по сумме чисел лет срока полезного использования;

· способ уменьшения остатка;

· способ списания стоимости пропорционально объему продукции (работ, услуг).

Однако в соответствии со ст. 258 НК РФ с 1 января 2002 г. организациям дано право для целей налогообложения начислять амортизацию по основным средствам одним из двух способов  линейным или нелинейным (способом уменьшения остатка).

При использовании линейного способа годовая сумма амортизации определяется на основании первоначальной стоимости объекта основных средств и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования 
объекта. Данный способ применяется для активов, у которых главным фактором, ограничивающим сроки полезного использования, является время их эксплуатации и относительно постоянный объем выполняемых периодических работ. В таком режиме работает оснащение хлебопекарной, пищевой и легкой промышленности, а также промышленности строительных материалов и многих отраслей тяжелой промышленности.

Этот способ заключается в том, что ежемесячные амортизационные отчисления являются одинаковыми в течение всего срока службы.
Пример. Организация получила безвозмездно легковой автомобиль, бывший в эксплуатации, стоимостью 140 000 руб. Срок его полезного использования определен в 5 лет. Годовая норма амортизации составляет
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По способу начисления амортизации по сумме чисел лет срока полезного использования амортизация начисляется исходя из первоначальной стоимости объекта и годового соотношения, где в числителе  число лет, остающихся до конца срока службы объекта. Этот способ предполагает начисление амортизации с использованием  арифметической прогрессии с шагом, равным одному году.

Этот способ заключается в том, что амортизационные отчисления на год определяются пропорционально убывающему количеству лет эксплуатации за весь срок полезного использования объекта основных средств.

В знаменателе расположены дробные коэффициенты, по которым вычисляются величины ежегодных норм. В числитель этих коэффициентов помещаются номера лет эксплуатации в обратном порядке, т. е.:
                                         5/15; 4/15; 3/15; 2/15; 1/15.

Таким образом, в первый год эксплуатации списывается в износ 5/15 балансовой (или полезной) стоимости объекта, во второй  4/15 и т. д.

Этот способ можно применять при начислении амортизации по вычислительной технике, средствам связи; машинам и оборудованию малых и недавно образованных организаций, у которых нагрузка на объекты основных средств приходится на первые годы работы.

При использовании способа уменьшаемого остатка годовая сумма амортизации определяется на основании остаточной стоимости объекта основных средств и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта.

Этот способ заключается в том, что выбирается двойная ставка амортизации, и она применяется к остаточной стоимости объекта. Например, если срок службы объекта 5 лет, то его норма амортизационных отчислений при                                                  

равномерном способе составит 20 %. В способе уменьшаемого остатка эта норма удваивается (40 %) и применяется к остаточной на начало данного года стоимости объекта.

Способы амортизации уменьшающего остатка и списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного использования относятся к ускоренным способам. Их смысл в том, что в первые периоды эксплуатации амортизационные отчисления на основные средства бывают выше, а в последующие ниже. Эти способы используются для активов, у которых:

· стоимость их услуг уменьшается со сроком службы (полезного использования); быстро наступает моральный износ;

· расходы  на ремонт интенсивно нарастают со сроком службы  (полезного использования).

Ускоренные способы применяются для начисления амортизации на здания, вычислительную технику, средств связи, а также на машины и оборудование малых и недавно созданных предприятий, у которых большая нагрузка на основные фонды приходится в первые годы работы. С экономической точки зрения использование данных способов считается более целесообразным, ибо они устанавливают более интенсивное начисление амортизации в самом начале эксплуатации объектов, когда они обладают большей производительностью.

При способе списания стоимости пропорционально объему продукции (работ) начисление амортизации производится в зависимости от натурального показателя объема продукции (работ) в отчетном периоде и соотношения первоначальной стоимости объекта основных средств и предполагаемого объема продукции (работ) за весь срок полезного использования основных средств.

Этот способ применяется для активов, у которых определяющим фактором амортизации является периодичность их использования. Это относится ко многим транспортным средствам (например, автомобилям, износ которых зависит от величины пробега), к оборудованию горнодобывающей промышленности, износ которого зависит от объемов добытой породы, и к другому аналогичному оборудованию. Для таких основных средств вычисляется величина амортизации на единицу продукции. Ежемесячная сумма амортизации определяется по количеству выпущенной на данном оборудовании продукции.

Ускоренные методы определяют разную годовую норму амортизационных отчислений по годам эксплуатации основных средств, но устанавливают постоянную их ежемесячную величину.

                               5.5.  Балансы основных фондов

Баланс основных фондов представляет собой статистическую таблицу, 
данные, которой характеризуют объем, структуру, воспроизводство основных фондов по экономике в целом, отраслям и формам собственности.

Базой расчета служат итоги переоценок основных фондов, по результатам которых определяется соотношение цен отчетного года и восстановительной стоимости основных фондов в базисном году.

Для выполнения расчета основных фондов за ряд лет в постоянных, базовых ценах используются следующие показатели: индексы цен на фондообразующую продукцию; индексы цен на капитальные вложения, разработанные на базе средних нормативных коэффициентов по видам и группам основных фондов, а также по периодам их приобретения; итоговые статистические индексы переоценки по видам основных фондов и отраслям экономики и промышленности; индексы изменения рыночных цен на объекты основных фондов, полученные по данным об их рыночной стоимости.

Исчисление основных фондов в сопоставимых ценах может быть осуществлено двумя методами: индексным и балансовым. По индексному методу основные фонды отчетного года пересчитываются, исходя из сводных индексов изменения цен и тарифов за период от базисного года к отчетному. По балансовому методу данные о наличии основных фондов на базисную дату по восстановительной стоимости уменьшаются на величину фондов, выбывших до отчетного года, и увеличиваются на величину поступивших за этот период основных фондов. При этом и те, и другие фонды пересчитываются в цены базисного года по соответствующим индексам цен.

Баланс основных фондов в среднегодовых ценах необходим для комплексного анализа наличия, динамики и использования основных фондов за определенный период времени на базе средних величин. На основе этого баланса исчисляются такие показатели, как фондоотдача, фондовооруженность, средние нормативные сроки службы, степень износа и др.

Индексы среднегодовых цен рассчитываются исходя из динамики цен на продукцию фондообразующих отраслей  машиностроения и промышленности строительных материалов  по данным статистики цен. Расчет индекса среднегодовых цен ведется по месяцам отчетного периода. Среднемесячные индексы цен рассчитываются как средние значения показателей на начало и конец каждого месяца, а среднегодовой индекс цен  как частное от деления суммы среднемесячных индексов цен на 12.

Для балансов основных фондов должно соблюдаться следующее балансовое равенство

                                    Ф1 + П = В + Ф2,
где Ф1 и Ф2  стоимость основных фондов на начало и конец периода соответственно; П  стоимость поступивших за период фондов;

В  стоимость выбывших за период фондов.

Схемы балансов основных фондов по полной стоимости и за вычетом износа представлены в макетах ниже приведенных (табл. 8,9).

                                                                                                 Таблица 8
Схема макета баланса основных фондов по балансовой стоимости
	Виды ОФ
	Наличие ОФ на начало года
	Поступило в отчетном году


	Выбыло в отчетном году


	Наличие ОФ на конец года

	
	
	Всего
	В т.ч.


	Всего
	В т.ч.


	

	
	
	
	Ввод в действие новых ОФ
	Прочие поступ​ления ОФ
	
	Ликви​дирова​но ОФ
	Прочее выбы​тие ОФ
	


Основные фонды поступают за счет различных источников. Это может быть ввод в действие новых основных фондов в результате инвестиций, приобретение, поступление по договору дарения, внесение основных фондов в качестве вклада в уставной капитал и др. Основные фонды выбывают по следующим причинам: ликвидация объектов вследствие износа и ветхости, продажа другим юридическим лицам, безвозмездная передача, вклад в уставный капитал других организаций, передача в долгосрочную аренду и др. В балансе могут быть отражены все источники поступления и все причины выбытия по видам.

                                                                                                              Таблица 9   
Схема макета баланса основных фондов по остаточной стоимости

	Виды основных фондов


	Нали-

чие на нача-

ло года


	Поступило в отчетном году
	Выбыло в отчетном году
	Наличие на конец года



	
	
	Всего


	В том числе ввод в действие новых фондов


	Всего
	В том числе
	

	
	
	
	
	
	Ликвидиро-

вано (списано) фондов
	Износ основных фондов за год
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7


В табл. 8  все показатели оцениваются по остаточной стоимости, за исключением показателя ввода в действие новых фондов, который оценивается по полной первоначальной стоимости. В отличие от баланса по полной оценке, в балансе по остаточной стоимости в качестве одной из причин уменьшения стоимости выступает годовой износ, который равен начисленной за год амортизации.

На основе балансов в статистике рассчитывается целый ряд показателей, характеризующих состояние, движение, использование основных фондов.

5.6.  Показатели движения, состояния и использования основных фондов
Под движением основных фондов понимается любое пополнение или выбытие основных фондов, в результате которых изменяются объем и структура основных фондов. Динамика основных фондов в России характеризуется следующими данными.
К показателям движения основных фондов относятся: коэффициент динамики, коэффициент обновления, коэффициент выбытия основных фондов.

Коэффициент динамики оценивает изменение стоимости основных фондов на конец периода по сравнению с началом и исчисляется как соотношение стоимости основных фондов на конец года к стоимости основных фондов на начало года.
Коэффициент динамики можно рассчитать по полной и по остаточной стоимости. Сравнение коэффициентов, рассчитанных по разным оценкам, позволяет выявить изменение состояния основных фондов. Так, если коэффициент динамики по полной стоимости меньше коэффициента динамики по остаточной стоимости, то произошло обновление основных фондов за рассматриваемый период, т. е. в конце периода увеличилась доля фондов, не имеющих износа.

Коэффициент обновления характеризует долю новых основных фондов в их общем объеме (по полной оценке) на конец периода и исчисляется по следующей формуле
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Коэффициент выбытия характеризует долю выбывших основных фондов в учение периода в общей их стоимости (по полной оценке) на начало периода исчисляется по формуле
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Для характеристики процесса воспроизводства основных фондов рассчитывается коэффициент интенсивности обновления основных фондов
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Выбытие основных фондов может происходить по причине их полной ветхости. Для оценки выбытия фондов по указанной причине можно рассчитать коэффициент ветхости
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Чем больше значение этого показателя, тем меньше интенсивность замены основных фондов.

К показателям состояния основных фондов относятся коэффициент износа, коэффициент годности. Эти коэффициенты рассчитываются на определенную дату, как правило, на начало и конец периода.

Коэффициент износа показывает, какую часть своей полной стоимости основные фонды уже утратили в результате их использования. Коэффициент на начало периода исчисляется по формулам:
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Коэффициент годности показывает, какую часть своей полной стоимости основные фонды сохранили на определенную дату. Коэффициент годности на начало периода исчисляется следующим образом.
Пример. Определим степень изменения изношенности и годности основных фондов на данном предприятии.

Результаты расчета представим в табл.10.                                                                                    

                                                                                                               Таблица 10
Изменение коэффициента годности и коэффициента износа основных фондов

	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение (+,-) на конец года по сравнению с началом

	
	
	
	Абсолютная величина
	%

	Основные фонды,

 млн. руб.
	20,5
	23,2
	+2,7
	13,2

	Остаточная стоимость основных фондов,

 млн. руб.
	14,6
	19,1
	+4,5
	+30,8

	Износ основных фондов
	5,9
	4,1
	-1,8
	      -30,5

	Коэффициент годности, %
	71,2
	82,3
	X
	      +11,1

	Коэффициент износа, %
	28,8
	17,7
	X
	      -11,1


Коэффициент годности на начало года: 14,6/20,5
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100 % = 71,2 %. Коэффициент годности на конец года: 19,1/23,2 х100 % = 82,3 %. Коэффициент износа на начало года: 5,9/20,5 х 100 % =28,8 %. Коэффициент износа на конец года: 4,1/23,2 
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100 % = 17,7 %.
К показателям использования основных фондов относят фондоотдачу и фондоемкость. Для исчисления этих показателей определяют среднюю стоимость основных фондов (Ф ср) несколькими способами:                                          
1) по формуле средней арифметической простой
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                                         (55)
2) по формуле средней хронологической, если известна стоимость основных фондов на даты, разделенные равными промежутками времени
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3) по данным о движении основных фондов

                                          
[image: image85.wmf]12

*

12

*

2

1

1

t

B

t

П

ОФ

Ф

О

-

+

=


,



(57)
где ОФ1  стоимость основных фондов на начало года;

П  стоимость поступивших в течение года основных фондов;

В  стоимость поступивших в течение года основных фондов;

t1  число месяцев функционирования поступивших основных фондов;

t2  число месяцев функционирования выбывших в течение года основных фондов.

Показатель фондоотдачи оценивает количество продукции, приходящейся на 1 рубль основных фондов. Фондоотдача является прямым показателем эффективности использования основных фондов: чем выше фондоотдача, тем лучше используются основные фонды, и наоборот. Фондоотдача (Фо) исчисляется как соотношение выпуска товарной продукции к средней стоимости основных фондов
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Показатель фондоемкость является обратным показателем эффективности использования основных фондов. Чем ниже уровень фондоемкости, тем эффективнее используются основные фонды. Фондоемкость оценивает уровень затрат основных фондов на 1 рубль произведенной продукции. Фондоемкость (&) исчисляется по формуле
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Для оценки обеспеченности труда основными фондами в статистике используется показатель фондовооруженности. Показатель фондовооруженности оценивает, какой объем основных фондов приходится в среднем на одного работника. Фондовооруженность (Т в) исчисляется как отношение среднегодовой стоимости основных фондов к среднесписочной численности работников
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где Т  среднесписочная численность работников.

Одним из обобщающих показателей, характеризующих эффективность использования основных фондов, является рентабельность основных фондов. Она определяется как отношение балансовой стоимости (Пр) к среднегодовой стоимости основных фондов

                                           Росф = Пр./Фосн.


                               (61)
Пример. Пользуясь вышеприведенными формулами, рассмотрим изменение обобщающих показателей в данной организации. Исходные данные и результаты расчетов приведем  в  табл. 11.
                                                                                                               Таблица 11
Основные обобщающие показатели использования основных фондов
	№
строки


	Показатели


	За предыду-щий год


	За отчетный год


	Отклонение от предыду -щего года   (+,- )

	
	
	
	
	Абсолютная величина
	%

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Среднегодовая стоимость основных фондов, тыс. руб.
	18850
	20500
	+ 1650
	+8,7

	2
	Среднегодовая численность работающих
	255
	258
	+3
	+ 1,2

	3
	Объем реализации продукции, млн. руб.
	32410
	35837
	+3427
	+ 10,6

	4
	Прибыль (балансовая), тыс. руб.
	303
	395
	+92
	+30,4

	5
	Фондоотдача, (объем поставок на рубль основных фондов), руб. (стр. З; 1)
	1,72
	1,75
	+0,03
	+ 1,7

	6
	Фондоемкость (основ- ные фонды на  рубль поставок),  руб.  
(стр. 1;3)
	0,58
	0,57
	-0,01
	-1,7

	___1__
7
	_______2____________
Фондовооруженность труда (основные фонды на 1 работника), руб. (стр.1; 2)
	___3____
7392
	___4_____
7946
	____5______
+554
	___6_____
+7,5

	8
	Производительность труда, тыс. руб.
	12710
	13890
	+1,180
	+9,3

	9
	Фондоотдача через фондовооруженность труда и производитель- ность труда, руб,
	1,72
	1,74
	+0,02
	+1,1

	10
	Рентабельность основ- ных фондов, % (стр.4;1) 
	1,6
	1,9
	X
	+0,3 пункта


 5.7.    Анализ влияния изменения эффективности использования основных фондов на объем продукции

Изменение объема продукции может происходить за счет изменения фондоотдачи и объема фондов. Для проведения индексного анализа объем продукции и стоимость основных фондов оцениваются в сопоставимых ценах базисного периода. Индекс объема продукции (Iq) равен произведению индекса фондоотдачи (IФо) и индекса стоимости основных фондов (Iоф):
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где Q1 и QO  объем продукции в текущем и базисном периоде соответственно;

Фо1 и Фо0  фондоотдача в текущем и базисном периоде соответственно;

ОФ1ср. и ОФ0ср. - средняя стоимость основных фондов в текущем и базисном периоде соответственно.

Абсолютное изменение объема продукции в текущем периоде по сравнению с базисным определяется следующим образом:
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 В том числе за счет изменения фондоотдачи
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За счет изменения средней стоимости основных фондов.
Кроме приведенной двухфакторной модели можно построить трехфакторную модель:
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Влияние отдельных факторов определяется аналогично.
6. СТАТИСТИКА СЕБЕСТОИМОСТИ И ФИНАНСОВЫХ            РЕЗУЛЬТАТОВ

6.1.  Классификация затрат на производство

Под себестоимостью продукции понимают сумму выраженных в денежной форме затрат, связанных с выпуском определенного объема и состава продукции. Себестоимость является денежным выражением натуральных, трудовых и других затрат предприятия на производство и реализацию продукции.

Уровень себестоимости является важнейшим синтетическим показателем производственной деятельности предприятия, цеха, в котором отражаются все достижения или недостатки в расходовании сырья, топлива, энергозатрат, результаты сравнительного с плановым и наиболее высоким для данного типа производства или отрасли уровнем производительности труда; количество и качество выпускаемой продукции, организация производства и другие факторы также влияют на уровень себестоимости продукции.

Значение себестоимости высоко и по причине общеотраслевого и народнохозяйственного масштаба. Так, себестоимость в значительной степени определяет уровень цен на промышленные изделия. Себестоимость является также важнейшим источником внутрипромышленных накоплений. 

Наряду с определением общей суммы затрат, связанных с изготовлением определенного объема, состава и качества продукции, на предприятии учитывается также себестоимость единиц важнейших видов продукции.

Различают два основных вида себестоимости: производственную и полную.
Производственная себестоимость охватывает затраты, связанные с производством, начиная с запуска в производство сырья или с первых операций по добыче в добывающей промышленности и кончая сдачей готовой продукции на склад для ее последующей реализации. 

Полная себестоимость включает в себя кроме производственных затрат и внепроизводственные, т.е. связанные с хранением готовой продукции, ее транспортировкой и некоторые другие. Полную себестоимость определяют для товарной продукции, а производственную – для валовой продукции.

 Задачи статистики в области изучения себестоимости решаются путем обработки и анализа, данных бухгалтерского учета. К основным из этих задач относятся следующие:

· обобщающая характеристика динамики себестоимости продукции и выполнения плана по себестоимости;

· изучение структуры себестоимости и ее динамики;

· анализ факторов, определяющих изменение себестоимости, а также – выявление резервов снижения себестоимости.

Затраты, из которых слагается себестоимость продукции, могут быть представлены в калькуляционном (постатейном) разрезе и в поэлементном 
разрезе.

 Постатейное изучение себестоимости осуществляется с помощью калькуляции на отдельные виды продукции или на все ее виды (при котловом методе учета затрат на производство). Это изучение имеет целью выявления экономии или перерасхода по отдельным статьям затрат, сформированным в соответствии с местом их возникновения и их целенаправленностью.

При изучении себестоимости в поэлементном разрезе выясняют, какие виды затрат и в какой сумме вошли в состав себестоимости. Элементы являются первичными, т.е. неразделимыми:

· Покупное сырье и основные материалы;
· Покупные вспомогательные материалы;
· Энергия всех видов (покупная);
· Покупное топливо;
· Заработная плата основная и дополнительная всего промышленно-производственного персонала;
· Отчисления в страховые фонды;
· Амортизация основных фондов;
· Прочие денежные расходы.

Поэлементный состав на производство позволяет определить удельный вес основных видов затрат (заработной платы, материалов, топлива и др.). С помощью учета затрат в поэлементном разрезе подсчитывают чистую продукцию на предприятии.

Распределение затрат в калькуляционном и поэлементном разрезах имеет свои возможности для анализа себестоимости. Главной особенностью, отличающей поэлементную и постатейную структуры, являются комплексные статьи затрат, включающие в себя затраты самого различного содержания. Общецеховые, общезаводские расходы, расходы на содержание и эксплуатацию оборудования, и некоторые другие являются примером комплексных статей, состоящих из различных элементов: заработной платы, материалов, топлива и т.д.

Схема затрат в калькуляционном (постатейном) разрезе:
· Сырье и основные материалы;
· Вспомогательные материалы;
· Полуфабрикаты;
· Топливо технологическое;
· Энергия технологическая;
· Заработная плата основная и дополнительная производственных рабочих;
· Амортизационные расходы;
· Общецеховые расходы;
· Итого цеховая себестоимость;
· Общезаводские расходы;
· Итого производственная себестоимость;
· Расходы по реализации продукции (упаковка, транспортировка, хранение т. д.)

Итого полная себестоимость.

Общецеховые, общезаводские и расходы на реализацию продукции являются комплексными и формируются в соответствии с отраслевыми инструкциями. Они входят в состав «Прочих расходов».

При изучении затрат на производство продукции их принято подразделять:

· по экономическому содержанию – на основные и накладные;

· методу распределения между различными видами продукции – на прямые и косвенные;

· зависимости от изменения объема выработанной продукции – на условно-постоянные и условно-переменные.

Основными считаются затраты, связанные с технологическим процессом: основные материалы, сырье, топливо, различные виды энергии, заработная плата производственных рабочих и др.

Накладными считаются затраты, связанные с организацией и обслуживанием производственного процесса: общецеховые, общезаводские, прочие денежные расходы, непроизводительные расходы и потери (штрафы, хищения, недостатки, потери от брака и простоев). 

К прямым затратам относят те, которые могут быть непосредственно отнесены на себестоимость конкретного вида продукции. Чаще всего – это сырье и основные материалы, может быть – заработная плата производственных рабочих, энергия и некоторые другие.

Косвенные расходы могут быть отнесены на себестоимость конкретного вида продукции только пропорционально какому-либо показателю, т.е. затратам, прямо относящимся на себестоимость: например, общезаводские расходы распределяются между цехами пропорционально фонду заработной платы или цеховой себестоимости. На себестоимость же конкретного вида продукции цеха этот расход, относят, например, пропорционально объему производственной продукции.

Условно-постоянными считают расходы, которые не зависят (в общей сумме) от объема вырабатываемой продукции (амортизация, общецеховые расходы, общезаводские расходы). Правда эта «независимость» носит условный характер, т. е. до каких-то пределов.

Условно-переменные расходы уменьшаются или увеличиваются в связи с уменьшением или ростом объема продукции (материалы, заработная плата и др.). Надо отметить, что в любой калькуляционной статье затрат есть условно-постоянная и условно-переменная части, которые можно определить либо путем детального анализа каждой статьи калькуляции, либо путем построения уравнения зависимости данной статьи затрат от объема производства с последующим выделением условно-постоянной и условно-переменной частей.

6.2. Показатели выполнения плана по себестоимости продукции

Изучение себестоимости производят применительно к единице продукции того или иного вида, применительно к определенному объему и составу товарной продукции, применительно ко всей товарной продукции предприятия, отрасли и промышленности в целом.

Основным оценочным показателем выполнения плана по себестоимости в настоящее время является уровень затрат на один рубль товарной продукции. Для определения этого показателя следует сумму затрат на всю товарную продукцию, т.е. полную себестоимость товарной продукции, разделить на стоимость той же товарной продукции в оптовых ценах предприятия
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где qпл  количество единиц продукции каждого вида, установленное в плане; 
zпл – плановая себестоимость единицы каждого вида продукции, p пл   принятая в плане оптовая цена предприятия на единицу продукции. Плановое задание по снижению этого показателя можно определить, разделив его плановый уровень на уровень, достигнутый в предшествующем году (периоде). Выполнение планового задания определяется путем сопоставления фактического показателя затрат на рубль товарной продукции на запланированный уровень
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где z 1 – себестоимость единицы продукции в отчетном периоде; q 1 – количество единиц продукции данного вида в отчетном периоде; p1 – цена единицы продукции конкретного вида в отчетном периоде.

Для определения динамики этого показателя его уровень в отчетном периоде делят на уровень базисного периода (года):
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где символ «0» обозначает базисный период.

Наряду с показателем затрат на рубль товарной продукции в тех отраслях,  где велик удельный вес сравнимой товарной продукции (той, которая выпускалась в предшествующем году), оценочным показателем является себестоимость сравнимой товарной продукции. К таким отраслям относятся: черная и цветная металлургия, многие предприятия химической промышленности, энергетические и другие предприятия.

 Плановое задание по себестоимости сравниваемой товарной продукции определяют путем сравнения плановых затрат на планируемый объем с базисными затратами на тот же объем продукции
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Выполнение планового задания определяют путем сравнения фактических затрат на производство продукции отчетного периода с плановыми затратами на тот же объем продукции
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Динамика себестоимости сравнимой товарной продукции определяется следующим образом
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Из этих  формул  очевидно, что сравнивается себестоимость одних и тех же видов продукции, т. е. иначе говоря, сравниваемых между собой.

Для нескольких предприятий данный индекс вычисляется как частное от деления суммы числителей на сумму знаменателей аналогичных индексов для каждого из предприятий.

Стремление снизить себестоимость продукции может привести к ухудшению ее качества. Поэтому надо определить себестоимость физической единицы изделия с учетом изменения ее потребительского свойства, например, на 100 часов горения электролампы определенного типа, на 1000 км пробега автопокрышки. 

Для предприятий любой отрасли промышленности важным показателем работы является себестоимость основных видов продукции. Для оценки выполнения плана себестоимости по одному конкретному виду продукции сравнивают фактически достигнутый уровень себестоимости единицы изделия с запланированным  уровнем: 
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Можно сравнивать и затраты на весь выпуск продукции данного вида  в отчетном периоде с затратами  на этот же выпуск, но по плановой себестоимости.
Эти четыре последних индекса называются индивидуальными, т. к. они оценивают показатели себестоимости конкретного вида продукции.

В тех случаях, когда несколько агрегатов, цехов или предприятий выпускают однородную продукцию, но каждое из подразделений имеет свой уровень себестоимости, то оценка выполнения планового задания или динамики себестоимости этой однородной продукции осуществляется по формулам индекса переменного состава:
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Таковы основные оценочные показатели по себестоимости промышленной продукции. 
6.3.  Оценка выполнения плана по показателю затрат на рубль товарной продукции

На сверхплановое снижение (повышение) затрат на рубль товарной продукции влияет изменение себестоимости продукции и цен на нее, также изменение структуры и ассортимента  фактического выпуска в сравнении с запланированным.

Анализ влияния этих факторов рассматривается на следующем примере (табл. 12).
                                                                                                              Таблица 12
                   Данные о затратах на выпуск продукции

	Показатели
	Формула расчета
	Расчет,  тыс. руб.

	1
	2
	3

	Плановая себестоимость  планового выпуска Т.П.

Себестоимость фактического выпуска товарной продукции:

а) по плану;

б) фактически;

Фактический выпуск  товарной продукции в оптовых ценах предприятия:

а) плановых;

б) действующих.

Плановая стоимость товарной продукции

Плановый показатель затрат  на рубль товарной продукции, коп.

Затраты на рубль фактически выпущенной товарной продукции, коп.:

а) по плану, пересчитанному на фактический выпуск и ассортимент 
____________1____________________

товарной продукции;

б) по отчету;

c) по отчетной себестоимости и в плановых ценах

          д) mр  снижение или повышение себестоимости продукции в связи с изменением цен на материальные затраты
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17 050

16 912

18 900

18 738

18 600

(16900/18600)*100   = 90,9

(17050/18900)*100 = 90,2

________3________

(16912/18738)*100 = 90,3

((16912+28)/18900)*100 = 89,6
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Снижение затрат на рубль товарной продукции сверх плана составляет 
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Оно достигнуто за счет изменения:
           структуры  продукции  и ее ассортимента
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          себестоимости всех видов продукции
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           оптовых цен на продукцию
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Суммарное влияние факторов на снижение показателя затрат на рубль товарной продукции против планового, составляет: (-0,7)+(-0,6)+(+0,7) = -0,6 коп. Сверхплановый выпуск, сверхплановое снижение себестоимости обеспечили снижение затрат на рубль Т.П., а уменьшение цен на продукцию уменьшило это снижение.

6.4.  Анализ себестоимости единицы конкретного вида продукции и всей продукции

Этот анализ осуществляется на основе первичных бухгалтерских документов и калькуляции себестоимости данного вида продукции.

Калькуляция дает возможность определить отклонение суммы расхода по каждой строке (статье) расходов, выявив перерасход или экономию по каждому расходу. После этого производится более детальный анализ причин отклонения фактических показателей от плановых (или других: нормативных, ранее достигнутых. Анализ по каждой статье расходов имеет свои особенности.

Материальные затраты, к которым относятся сырье, материалы, топливо, энергия всех видов, вспомогательные материалы, анализируются прежде всего путем выделения из общей суммы отклонения  той части, которая связана с изменением норм расхода конкретного вида материальных затрат и заготовленной цены или себестоимости единицы материала. Общее отклонение расхода данного вида материальных затрат m1s1 – m0s0, (13), где m – норма расхода на единицу продукции (г, кг, шт., л, м, …), s – заготовительная цена или себестоимость 
единицы сырья, топлива и т.д.

Если необходимо это отклонение подсчитать на весь объем данного вида продукции, то 
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m0s0q1. Из общего отклонения можно выделить отклонения за счет изменения норм (нормы) расхода
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и за счет отклонения заготовительных цен (или себестоимости, в случае собственного производства материала)
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Аналогичные расчеты можно сделать и в индексной форме
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   в том числе                                                                                         
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Анализ расходов на заработную плату осуществляется путем определения  общей суммы перерасхода (экономии)  и дальнейшего выяснения причин отклонения по методике, рассмотренной в теме «Статистика заработной платы». Отклонения определяются и по фонду основной заработной платы (оплата за отработанное время и результаты труда), и по фонду дополнительной заработной платы (оплата за неотработанное время). Взаимосвязь оплаты за результаты труда и отработанного времени можно проанализировать методом цепных подстановок.

Комплексные статьи расходов анализируются путем сопоставления фактических и плановых смет расходов и последующим выявлением причин отклонений по отдельным составляющим.

Одной из комплексных статей затрат в составе себестоимости является «Прочие расходы». Рассмотрим их подробнее. К этим расходам относятся:

· Суммы налогов и сборов, начисляемых в установленном законодательством РФ порядке (за некоторым исключением), а также расходы на страхование имущества и рисков;
· Расходы на сертификацию продукции;
· Суммы выплачиваемых подъемных;
· Расходы по пожарной безопасности;
· Расходы по обеспечению нормальных условий труда и техники 
· безопасности, расходы ГО, на лечение профессиональных заболеваний, содержание здравпунктов и некоторые другие;
· Расходы на гарантийный ремонт и обслуживание;
· Арендные (лизинговые) платежи;
· Расходы на содержание служебного транспорта;
· Расходы на командировки;
· Расходы на информационные и юридические услуги;
· Расходы на аудит;
· Расходы на управление;
· Представительские расходы;
· Расходы на подготовку и переподготовку кадров;
· Расходы на канцтовары, почту и телеграф;
· Расходы на рекламу;
· Расходы на изучение конъюнктуры рынка;
· Расходы на освоение и подготовку новых производств и некоторые другие.

6.5.  Статистика финансов (некоторые вопросы)

 Для характеристики результатов деятельности предприятия за отчетный период вычисляется ряд показателей. Рассмотрим следующие из них:

· прибыль от реализации продукции и балансовая прибыль;
· анализ прибыли от реализации продукции;
· рентабельность отдельных видов продукции, всей товарной продукции и рентабельность предприятия;
К задачам статистики финансовых результатов промышленности относятся:

· характеристика структуры общей суммы прибыли предприятия;

· изучение выполнения плана и динамики факторов, влияющих на изменение общей суммы прибыли и уровня рентабельности;

· изучение выполнения плана, динамики и факторов, влияющих на прибыль от реализации продукции и рентабельности реализованной продукции.

Под общей суммой прибыли понимают балансовую прибыль предприятия, полученную в результате всей финансово-хозяйственной деятельности (имеются в виду все промышленные и непромышленные хозяйства, находящиеся на балансе предприятия),  представляющей собой разность между доходом от деятельности предприятия и расходами на ее осуществление. От размера полученной прибыли зависит финансовое положение предприятия, возможность формирования фондов развития производства и социальной защиты, материального поощрения работников. Существует следующая система показателей прибыли:
· балансовая прибыль;

· валовая прибыль;

· прибыль, облагаемая налогом;

· чистая прибыль или прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия после внесения налогов и других платежей в бюджет.

Балансовая прибыль (убыток) – конечный результат деятельности предприятия, отражаемый в балансе предприятия и на счетах бухгалтерского учета. Она рассчитывается суммированием прибыли от реализации продукции (товаров, работ, услуг), материальных ценностей и доходов (расходов) от внереализационных операций: Пб = Пр.п.+Ппр.( Пвнер, где Пб – балансовая прибыль (убыток); Пр.п – прибыль от реализации продукции (работ, услуг); Ппр – прибыль от прочей реализации, включающая реализацию основных фондов и другого имущества, нематериальных активов, ценных бумаг и т. п.; Пвнер – прибыль (доход) от внереализационных операций (сдача имущества в аренду, долевое участие в деятельности других предприятий и др.), здесь возможен как положительный (+) результат, так и отрицательный (-).

Внереализационные расходы включают в себя:

● расходы на содержание переданного в аренду имущества;
● расходы по сомнительным долгам;
● расходы по ликвидации основных средств;
● расходы на законсервированные мощности;
● судебные расходы;
● штрафы, пени;
● услуги банков;
● убытки прошлых налоговых периодов, выявленных в текущем году;
● суммы безнадежных долгов;
● недостача материальных ценностей;
● потери от стихийных бедствий.

Следует иметь ввиду, что налоговым кодексом РФ установлены нормативы отнесения на себестоимость для следующих видов расходов:

● Добровольное страхование работников (пропорционально фонду оплаты труда, но не более 12 %).

● Проценты по кредитам и займам, относящиеся к внереализационным расходам (по ставкам рефинансирования ЦБ РФ, умноженным на коэффициент 1,1 для рублевых фирм и 1,15 – для сумм в валюте).

● Некоторые затраты на рекламу. Полностью включают в «Прочие расходы: реклама в средствах массовой информации, световая и наружная реклама, участие в выставках, ярмарках и т. д., изготовление рекламных брошюр и каталогов. Нормируются расходы на призы и все остальные виды рекламы, выше не перечисленные. Эти расходы не должны превышать 1 % от выручки.

● Расходы на ремонт основных средств (рассмотрено в теме «Статистика основных фондов»).

● Представительские расходы (не более 4 % фонда оплаты труда).

● Компенсация за использование личных автомобилей.

● Суточное и полевое довольствие.
Не отнесенные в себестоимость остатки этих расходов финансируются за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятий или других источников финансирования.

Некоторые расходы предприятий не относятся на себестоимость  и финансируются полностью либо за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, либо других источников. К таким расходам относятся:

● материальная помощь;
● вознаграждение по итогам года;
●  дополнительно представляемые по решению трудовых коллективов отпуска, надбавки к пенсиям, надбавки ветеранам труда;
●  доходы по акциям трудового коллектива.

Валовая прибыль, используемая как база для целей налогообложения, представляет собой разность между балансовой прибылью и внереализационными расходами.

Чистая прибыль представляет собой разность между балансовой прибылью и суммой платежей в бюджет из прибыли. 

Самой существенной частью балансовой прибыли промышленного предприятия является прибыль от реализации продукции (работ, услуг). Она определяется как разность между выручкой от реализации продукции по оптовым ценам предприятия и затрат на производство и реализацию, включаемыми в себестоимость продукции:
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где p – цена единицы продукции каждого вида; z – полная себестоимость единицы продукции; q – объем продукции.

На сумму прибыли от реализации продукции влияют все факторы производственной деятельности, в конечном итоге это формирует себестоимость продукции. Количество производимой продукции, ее ассортимент и структура также влияют на прибыль реализации. Фактор цен зависит не только от производителя, но и от конъюнктуры рынка, поэтому ранее перечисленные факторы должны оказывать более существенное влияние на размер прибыли от реализации продукции (табл. 13).
                                                                                                               Таблица 13
Пример анализа прибыли от реализации продукции (млн. руб.)
	Показатели
	По плану
	По плану на фактически произведенную продукцию
	По отчету

	Производственная себестоимость реализованной продукции

Внепроизводственные расходы

Полная себестоимость реализова -нной продукции

Реализованная продукция в действующих ценах (во 2 и 3 графах –  планов., в 4 графе – фактич.)

Прибыль от реализации продукции
	200

2

202

234

+32
	208,0
2,1

210,1

245,7

+35,6
	207,0
     2,0
209,0
246,2

+37,2


Сверхплановая прибыль составляет Прп1 - Прппл  = 37,2  - 32 = 5,2 млн. руб. Определим влияние на величину сверхплановой прибыли следующих факторов: объем реализованной продукции, себестоимость ее, цены и ассортимент и структура продукции.

Используя показатели таблицы, ниже определено влияние отдельных факторов.

Влияние выполнения плана по объему реализованной продукции определяется путем умножения плановой величины прибыли на процент перевыполнения или недовыполнения плана по объему
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где q1pпл – фактическая реализация в плановых ценах,   qплpпл   - плановая реализация в плановых ценах.

Следовательно, план по реализации перевыполнен на 5 %, что увеличило прибыль на 1,6 млн. руб. (32*5). 

Влияние изменения себестоимости определяется раздельно по двум ее слагаемым производственной себестоимости и внепроизводственным расходам.

Влияние изменения производственной себестоимости определяется путем вычитания из фактических затрат на отчетный выпуск продукции плановых затрат на тот же выпуск, т.е. 
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zплq1  = 207 – 208 = - 1 млн. руб.                          (88)
Снижение производственной себестоимости дает дополнительный прирост прибыли на ту же сумму.

Влияние изменения расходов, связанных с реализацией продукции, определяется путем вычитания из фактической суммы этих расходов плановой, скорректированной на индекс выполнения плана по объему реализации. В данном примере 
                                    2 – 2,1= -0,1 млн. руб. 
имеет место экономия этих расходов, что положительно влияет на величину прибыли. Влияние изменения полной себестоимости составляет 1,1 млн. руб.

Влияние изменения оптовых цен определяется путем сопоставления стоимости фактически реализованной продукции в действующих ценах с фактической реализацией продукции по плановым ценам 
                       ∑P1q1 -  ∑pплq1 = 246,2 – 245,7 = +0,5 млн. руб.                     (89)
Следовательно, имеет место повышение цен на продукцию против предусмотренных в плане, что увеличивает прибыль от реализации продукции.

Влияние изменения структуры продукции на прибыль от реализации определяется путем сопоставления затрат на производство фактического выпуска по плановой себестоимости при фактической и плановой структуре продукции. Расчет этого влияния определяется следующим образом: определяют плановые затраты на производство фактического выпуска продукции при сохранении плановой структуры 
                    ∑qплzпл(Jq   = 202(105   = 212,1 млн. руб.,


(90)
т. е.  принимают, что вся себестоимость является условно-постоянным расходом, и при выполнении плана по выпуску продукции на 105% пропорционально должны увеличиваться затраты на производство. Затем эту сумму сопоставляют с плановыми затратами, рассчитанными на фактический объем продукции при фактически сложившейся ее структуре     
                  ∑zплq1 –   ∑qплzпл( Jq = 210,1 – 212,1 = - 2 млн. руб. 
(91)

Следовательно, при фактической структуре выпуска затраты на производство ниже, чем при плановой на 2 млн. руб., прибыль от этого увеличится на ту же сумму. Влияние всех четырех факторов составляет: + 1,6 +                                                                                                                      1,1 + 0,5 + 5 = + 5,2 млн. руб. 

Затем должен следовать анализ причин, вызвавших изменение цен, структуры, объема реализации и снижение себестоимости с выделением внутренних, зависящих от работы коллектива предприятия, и внешних, не зависящих от усилий производственных коллективов.

Показатели прибыли характеризуют абсолютный финансовый эффект хозяйственной деятельности предприятия. Для объективной оценки результатов деятельности, получения возможности сравнительного анализа определяют относительные показатели, которые называются рентабельностью. 

Рассмотрим некоторые из них.

Общая рентабельность предприятия 
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где Пб   балансовая прибыль (убыток); Ф – среднегодовая (квартальная, месячная) стоимость основных производственных фондов, нематериальных активов и материальных оборотных средств.      

Повышению рентабельности производства способствует, прежде всего, рост прибыли от реализации продукции. Немаловажное значение имеет и рациональная структура производственных фондов, а также результаты прочей хозяйственной деятельности.

Рентабельность реализованной продукции позволяет выявить некоторые факторы, влияющие на рентабельность производства
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где Прп – прибыль от реализации продукции (работ, услуг производственного характера); qz  полные затраты на производство реализованной продукции. 

Анализ рентабельности предприятия может быть взаимосвязан с анализом рентабельности продукции. Методом последовательно-цепных показателей можно определить влияние на изменение рентабельности производства следующих трех ее сомножителей:

● отношение балансовой прибыли к прибыли от реализации товарной продукции (коэффициент балансовой прибыли);

● отношение прибыли от реализации товарной продукции к полной себестоимости этой продукции (уровень рентабельности реализованной продукции);

● отношения себестоимости реализованной продукции к средней годовой стоимости  основных фондов и оборотных средств (условно назовем этот показатель числом оборотов основных и оборотных средств).

Схематически это можно представить:

	Общая
рентабель-    =

ность пред-

приятия
	=
	Коэффициент балансовой прибыли
	чx
	рентабельность реализованной продукции
	Xx  
	число оборотов      основных и оборотных средств




Или условно 
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Анализ этих факторов может быть осуществлен методом цепных подстановок и индексным методом.

К показателям финансовой деятельности предприятия относятся также: финансовая устойчивость предприятия, коэффициенты срочной ликвидности, обеспеченности собственными оборотными средствами, соотношения собственных и заемных средств и некоторые другие. Они детально рассматриваются в курсе «Финансы предприятия».

Комплексный анализ системы показателей финансовой статистики предприятия позволяет хозяйствующим субъектам всесторонне характеризовать состояние и потребность в денежных средствах, а также прогнозировать финансовую стратегию в условиях рыночной экономики.

Показатель общей рентабельности производства характеризует эффективность использования авансируемых средств (основных и оборотных).   

Каждый из перечисленных показателей рентабельности имеет свое значение для оценки работы предприятия. Только с помощью комплекса всех показателей: продукции, производительности труда, прибыли, рентабельности и ряда других можно достаточно точно судить об успехах коллективов цехов, предприятий или их объединений. 
-
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